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In this article are examined some issues related to teaching discipline in trade accounts in
accordance with the new national accounting standards. Also are explained the main aspects to
be taken into account in the process of teaching the accounting disciplines and the deficiencies
to be removed in order to achieve high professional performances.

Sistemul contabil din Republica Moldova a cunoscut in ultimii ani o reforma radicala, dar
preocuparea pentru perfectionarea si dezvoltarea contabilitdtii continud. Institutiilor de
invatamant le revine rolul de a pregéati specialisti de inalta calificare, care vor fi capabili s tina
contabilitatea Tn conformitate cu noile prevederi ale Standarde Nationale de Contabilitate (SNC),
Legii contabilitatii nr. 113-XVI din 27.04.2007 si altor acte normative in vigoare.

In activitatea economicd a unititilor de comert stocurile de mérfuri au un rol deosebit,
deoarece constituirea, amplasarea si administrarea lor se desfasoara in stransa corelatie cu
indicatorii strategici si in interdependentd cu rezultatele economico-financiare ale activitatii
entitatii. Organizarea contabilitdtii se bazeaza pe cunoasterea efectiva a stocurilor, pe urmarirea
operativa a fluxurilor de marfuri etc.
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Cursul ,,Contabilitatea in comert” include sapte teme:

1) Organizarea contabilitatii marfurilor in comert;

2) Evaluarea stocurilor de marfuri;

3) Documentarea si contabilizarea stocurilor si operatiunilor cu marfuri in comertul cu

ridicata si amanuntul;

4) Organizarea contabilitatii productiei si marfurilor in unitatile de alimentatie publica;

5) Contabilitatea altor operatiuni cu marfuri;

6) Contabilitatea operatiunilor de comert exterior;

7) Contabilitatea ambalajelor.

In contextul trecerii la noile SNC una din directiile prioritare de perfectionare a meto-
dologiei de predare a contabilitdtii in comert impune actualizarea programei analitice tinand cont
de noile prevederi.

Acest curs abordeazd o tematicd complexd si de mare actualitate pentru entitatile de
comert, imbind armonios aspectele teoretice cu cele aplicative tindnd cont de prevederile noilor
SNC si ale altor acte normative si legislative in vigoare.

In acest articol vor fi dezviluite primordial problemele ce apar la tema ,.Evaluarea
stocurilor de marfuri”. Una din aceste probleme tine de criteriile de recunoastere si evaluare a
stocurilor de marfuri. De mentionat, ca SNC ,,Stocuri” a introdus conditii suplimentare in ceea ce
priveste criteriile enuntate, fapt care poate fi urmarit in tabelul 1.

Tabelul 1
SNC ,,Stocuri” intrate in vigoare SNC ,,Stocuri de marfuri si materiale”
de la 01.01.2014 in vigoare pana la 31.12.2014

Stocurile se recunosc ca active circulante la respec- Stocuri de marfuri si materiale - active:

tarea simultand a urmatoarelor conditii: 1) destinate vanzarii in cazul activitatii

1) sant controlate de entitate, adica se afla in economice ordinare;
proprietatea acesteia; 2) inregistrate ca productie neterminati;

2) existd probabilitatea obtinerii de catre entitate a 3) destinate consumului in procesul de
beneficiilor economice viitoare din utilizarea productie si la prestarea de servicii.
stocurilor;

3) sant destinate utilizarii in ciclul normal de
productie/prestari servicii sau vor fi vandute Tn
termen de 12 luni; si

4) costul de intrare poate fi determinat in mod
credibil 4).

Daca analizam prevederile punctului 3 al SNC ,,Stocuri”, marfurile trebuie sd fie vandute
in termen de 12 luni. Insa unitatile comerciale dispun de stocuri de marfuri care se vand in 2 ani
si mai mult (de exemplu, un set de mobild). Deci perioada vanzarii nu in toate cazurile poate fi
luatd in considerare pentru recunoasterea stocului de marfuri.

In IAS 2, Stocuri” stocurile includ bunurile cumparate si detinute in scopul revinzarii, cum
sunt marfurile achizitionate de un detailist in vederea revanzarii sau terenurile si alte proprietati
imobiliare detinute in scopul de a fi vandute. Dupa cum observam, acest standard nu prevede o
perioada concretd de vanzare. In opinia noastri, indicarea termenului de 12 luni pentru vanzarea
marfurilor 1i va pune intr-o situatie dificila pe practicieni.

O altd problemd se refera la rezolvarea dilemei contabile, atunci cand existd o stare
conflictuald intre regulile de evaluare impuse de diferite acte normative. Asadar, conform
prevederilor p.39 din SNC ,,Stocuri” entitatea conform politicilor contabile tindnd cont de
specificul activitatii poate utiliza pentru evaluarea stocurilor de marfuri in cursul perioadei de
gestiune metoda pretului cu amanuntul.
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Metoda pretului cu amanuntul se aplica pentru determinarea costului stocurilor de articole
numeroase $i cu miscare rapidd, care au marje similare si pentru care nu este rational sd se
foloseasc alta metoda. In cazul acestei metode:

1) costul stocurilor vandute se calculeaza prin deducerea valorii marjei brute din pretul

de vanzare a stocurilor;

2) orice modificare a pretului de vanzare presupune recalcularea marjei brute.

Definitia marjei brute nu este dati in standardul nominalizat. Insd aici este necesar de
mentionat faptul cd unitatile de comert cu amanuntul la formarea pretului de vanzare se conduc
si prevederile Hotararii Guvernului Republicii Moldova Nr. 547 din 04.08.1995 ,,Cu privire la
masurile de coordonare si reglementare de catre stat a preturilor (tarifelor)” care limiteaza marja
brutd (adaosul comercial) pana la 20% pentru marfurile social importante, precum si de
prevederile Hotararii Guvernului Republicii Moldova Nr. 1385 din 20.11.2003, care prevede
aplicarea adaosului comercial in marime de 10% pentru produsele de panificatie. La predarea
acestui subiect studentilor 1i se explica tehnica de calcul a pretului de vanzare luind in
considerare si aceste prevederi.

In Legea cu privire la comertul interior nr. 231 din 23.09.2010 nu se aplica termenul de
»pret cu amanuntul”, ci ,,pret de vanzare” care se defineste ca ,,pretul final al unei unitati de
produs sau al unei cantitati de produs, incluzand TVA si celelalte taxe”. Acest fapt de asemenea
invoca neclaritate in terminologia utilizata de catre entitatile de comert.

O alta problema tine de evaluarea si contabilizarea stocurilor iesite (vAndute sau transmise
tertilor). Potrivit p. 42 al SNC ,,Stocuri” contabilizarea stocurilor iesite se efectueaza la valoarea
contabild si se reflectd ca majorare a costurilor/cheltuielilor curente si diminuare a stocurilor.
Prin aceasta inregistrare se contabilizeaza doar costul de achizitie a marfurilor vandute, marja
brutd (adaosul comercial) aferenta acestora nefiind contabilizata.

In Planul general de conturi contabile pentru evidenta marjei brute (adaosului comercial)
este prevazut contul 831 ,,Adaos comercial”, care dupa denumire nu corespunde cu prevederile
SNC ,.Stocuri”. Inregistrarea contabild privind decontarea marjei brute (adaosului comercial)
aferente marfurilor vandute se nregistreaza ca micsorare a marjei brute (adaosului comercial) si
a stocului de marfuri. Este necesar de mentionat ca, IAS 2 ,,Stocuri” precizeaza cd pentru
calcularea marjei brute (adaosului comercial) se aplici un procent mediu pentru fiecare
departament de vanzare. Un dezavantaj al metodei pretului cu amanuntul se refera la faptul ca
regularizarea valorii stocurilor se poate efectua doar la finele perioadei de gestiune. Pentru
determinarea marjei brute (adaosului comercial) aferente marfurilor vandute sunt prevazute
cateva metode de calcul cu care sunt familiarizati studentii la predarea cursului si la rezolvarea
aplicatiilor practice.

Un suport important pentru aprofundarea cunostintelor studentilor in procesul studierii
disciplinei ,,Contabilitatea in comert” il reprezintd practicumul la disciplina data, continutul
caruia este structurat in conformitate cu programa analitica a cursului. In cadrul fiecirei teme
sunt propuse aplicatii practice spre rezolvare si teste grild. Prin continutul si structura sa,
practicumul este binevenit si datorita faptului ca studentii rezolva aplicatiile nemijlocit in acest
suport, economisind o mare parte din timpul necesar pentru rezolvarea acestora. De asemenea, in
acest suport practic sunt integrate notiuni si concepte de bazad a contabilitatii marfurilor in
conformitate cu prevederile legislatiei in vigoare; sunt prezentate §i propuse spre rezolvare
aplicatii ce prevad calcularea adaosului comercial (marjei brute) in functie de tipul marfurilor
(reglementate/nereglementate de stat); sunt examinate modele de contabilizare a marfurilor la
diferite entitati de comert (cu ridicata, cu amdnuntul, servicii de alimentatie publicd); sunt expuse
in detaliu aspectele ce tin de contabilitatea operatiunilor de casa cu aplicarea masinilor de casa si
control, sunt completate principalele documente primare §i centralizatoare inerente activitatii
comerciale.

O atentie deosebitd se acordd contabilitatii produselor si marfurilor in unitatile de
alimentatie publica. In acest scop, studentilor li se ofera posibilitatea perfectrii fisei de calculare
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in vederea stabilirii pretului de vanzare a bucatelor, planului-meniu, fisei zilnice de ridicare a
articolelor finite, notei de comanda. Astfel, punctul forte al acestui practicum 1l reprezinta faptul
ca pentru fiecare tema studentii au posibilitatea perfectiondrii cunostintelor atat in auditoriu, cat
si prin intermediul aplicatiilor destinate pentru lucrul individual, ceea ce vine in concordanta cu
noile reglementari prevazute in sistemul de invatamant, care stipuleaza cd evaluarea lucrului
individual constituie 10% din totalul notei finale. Prin rezolvarea individuala de catre studenti a
aplicatiilor propuse, se are menirea stimuldrii gandirii creative avand ca temei interpretarea si
contabilizarea fenomenelor si proceselor economice, precum si facilitarea integrarii viitoare a
acestora in cdmpul muncii.

Un rol important n pregatirea specialistilor 1i revine tehnologiei predarii disciplinelor de
contabilitate. In opinia noastri, pentru atingerea scopului profesional este necesari
cunoasterea/practicarea urmatoarelor aspecte:

% obiectului de studiu;

X/

%+ artei oratorice;

% eclementelor de baza a psihologiei si predarii;

¢ capacitdtii de a planifica;

% capacitatii de a sustine bine legatura cu alte persoane;
% progresului studentilor;

% flexibilitatii;

% sinceritatii;

% devotamentului pentru cresterea continua in plan profesional.

Cunoasterea obiectului de studiu presupune ca profesorul trebuie sa dispuna de cunostinte
vaste In domeniu, sa fie pasionat (inflacérat) de obiectul predat si sd dispuna de capacitatea de a
transmite aceasta pasiune si altora.

Arta oratorica include expunerea clara si capacitatea de a transmite principalele ganduri si
idei inerente temelor studiate ascultatorilor.

Elementele de baza a psihologiei si predarii implica capacitatea de a te comporta cu
oamenii tinand cont de nivelul lor de cunostinte si de deschiderea pentru ei a unor noi orizonturi
de cunoastere.

Capacitatea de a planifica presupune planificarea minutioasa (in termeni oportuni) si la
timp a cursului, cautarea permanenta a noilor surse, materiale, insusirea (dobandirea) continud a
noilor teorii si practici eficiente de predare.

Capacitatea de a sustine bine legdatura cu alte persoane se manifesta prin capacitatea de a
stimula pe altii la meditare, experimentare si evaluare a cunostintelor dobandite. De asemenea,
un accent aparte se pune pe respectarea opiniei altora si utilizarea acesteia in predarea cursului.

Cunoasterea progresului studentilor denotd un comportament profesional, preocupare
continud de largirea ariei de cunoastere a studentilor si nicidecum a comoditatii personale.

Flexibilitatea se manifesta prin capacitatea de a asculta si a lua in considerare propunerile,
folosirea diferitelor abordari (conceptii) in procesul predarii in dependentd de obiect (disciplina,
curs) si capacitatea de insusire a auditoriului.

Sinceritatea implica motivarea si dorinta de a efectua (infaptui) sarcinile propuse.

Devotamentul pentru cresterea continud in plan profesional presupune ca procesul de
studii trebuie sa fie neintrerupt pe parcursul intregii vieti si care, la randul sau, sd transmita
sentimentul de cunoastere intelectuala altora.

Cunoasterea profesiei de pedagog Inseamna ca pedagogii (cadrele didactice) nu se nasc ci
devin, ceea ce necesita perfectionare permanentd. Totodata, este necesar de mentionat, ca
profesorii se confrunta pe parcursul activitatii sale cu probleme din urmatoarele motive:

= planificarea si pregatirea slaba;

» nepriceperea de a utiliza materialele, alte surse ce tin de procesul de studi;

* nestiinta (necunoasterea) metodelor de motivare a studentilor;

= nepriceperea de a formula Intrebari;
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= incapacitatea de a conduce (dirija) cu auditoriul;

= lipsa contactului profesor-student.

In concluzie putem mentiona ci experienta profesionali a profesorului; cunoasterea
obiectului; suportul metodico-didactic; abilitatile practice si dorinta de a transmite cunostintele
altora intr-un mod cat mai atractiv reprezintd acei piloni-cheie care stau la baza unei pregatiri
profesionale la nivel Tnalt.
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