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THE IMPORTANCE AND ROLE OF FINANCING YOUNG
ENTREPRENEURS

IMPORTANTA SI ROLUL FINANTARII TINERILOR ANTREPRENORI
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Abstract. In the 21st century, the need to finance young entrepreneurs has become a necessity for the development of the
branches of the national economy. Many international funding practices are becoming an example for the Republic of
Moldova, modernizing awareness of applying new methods of supporting start-ups. The two most popular sources of
investment are business angels and venture capital, which would become an alternative to bank financing.
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INTRODUCERE

Antreprenoriatul reprezintd principalul element al lumii afacerilor, aflandu-se nemijlocit in centrul
acestuia. Antreprenoriatul este considerat de pretutindeni o fortd motricd a economiei nationale,
intreprinderile mici si mijlocii reprezentind piatra de temelie a durabilitatii §i sustenabilitatii
dezvoltarii acesteia.

In orice economie, businessul mic are rolul de a asigura protectia sociali si stabilitatea politica in
cazul unor reglementari eficiente din partea statului. Astfel, suportul micului business reprezinta o
prioritate pentru guvernul tarii.

Pentru gestionarea corectd a activitdtilor in cadrul unei afaceri este necesara obfinerea noilor
experiente si identificarea tuturor surselor posibile de atragere a finantelor. Cum spunea Barack
Obama - “Banii nu sunt singurul raspuns, dar fac diferenta’.

CONTINUTUL DE BAZA

in Republica Moldova cota intreprinderilor mici si mijlocii in totalul afacerilor este de 97,5%,
angajind in jur de 57,7% din totalul fortei de munca din tara [1]. Cu toate acestea, drumul cétre o
activitate antreprenoriala independenta este o céldtorie cu multe obstacole, iar succesul in afaceri nu
poate fi garantat. De multe ori apare problema lipsei de finantare, fiind unul din factorii ce favorizeaza
numarul mic de afaceri noi aparute pe piata.

Ponderea tinerilor implicati in afaceri este In scddere, comparativ cu anul 2009 Tinerii cu varsta de
15-34 ani reprezintd doar 14,4%. Desi, tinerii de aceasta varsta reprezintd 26,7% din numarul
populatiei, ponderea tinerilor antreprenori este cu mult mai joasd decat cea a tinerilor economic activi
(42,0%). Comparativ cu anul 2009, se atesta o scadere in randul tinerilor antreprenori in varsta de 15-
34 ani cu 8,3 puncte procentuale. Ponderea femeilor tinere, implicate in afaceri, cu varsta de 15-34
ani, de asemenea, a inregistrat o scadere de 9,9 puncte procentuale, comparativ cu anul 2009. [2]
Sursa principald de finantare a capitalului initial al afacerilor sunt economiile proprii. La crearea
afacerii, drept sursa principald de capital initial au servit economiile proprii ale antreprenorilor —
67,1% din total Intreprinderi. O altd sursd importantd au fost imprumuturile de la rude, prieteni
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(18,9%) si creditele bancare (9,5%). Investitiile straine si granturile detin o pondere mica la etapa de
initiere a afacerii de 3,3% si, respectiv, 0,9%. [2]

Nu gtiu/greu de rispuns — 188 13.8

189
14.4
. . . B2
Ponderea tinerilor antreprenori 14,5 Altele 24 32

14,1 13
Investitii strine lza 37

42,0 Grani | 3’2 1.0
Rata de activitate a tinerilor 454 ’

38.6 Credite bancare - g’g 9.5

Remitente proprii sau ale altor persoane - 45\20 53

Ponderea tinerilor in numrul total al 26,7 ’ 9
populatiei cu resedinta obisnuita, la 281 Tmprumuturi de la rude, prieteni — 2’05 18,1

01.01.2019 254
Ciigtiguri/economii proprit T 277‘15 66,9
0% 10% 20% 30% 40% 50% )
0% 10%  20% 30% 40% 50%  60% 0%  80%

mTotal ®Barbati »Femei wTosl mBibati
0l arball emer

Figura 1. Repartizarea tinerilor economic Figura 2. Repartizarea intreprinderilor dupa
activi (15-34 ani) si antreprenorilor tineri, sursele capitalului initial si sexul
pe sexe antreprenorului

Problema principala a antreprenorilor este insuficienta surselor financiare. In anul 2017, majoritatea
intreprinderilor (79,4%) s-au confruntat cu dificultati in activitatea lor. Cele mai frecvente probleme
intdmpinate - au fost insuficienta surselor financiare (69,8%), politica de impozitare nefavorabila
(28,4%) si lipsa persoanalului calificat (26,7%). Comparativ cu anul 2008, ponderea intreprinderilor
care s-au confruntat cu dificultdti 1n activitatea de antreprenoriat, s-a majorat cu 5,6 puncte
procentuale 1n anul 2017.
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Figura 3. Repartizarea intreprinderilor in functie de dificultitile intimpinate in activitatea
intreprinderii si sexul antreprenorului, 2008 si 2017

Dezvoltarea a pietei financiare favorizeaza multitudinea de surse de finantare a companiilor. In
practica internationald, intreprinderile mici si mijlocii (IMM) pot atrage finante de la mai multe surse
de finantare, la fiecare etapd a ciclului de viata, nivel de experientd si necesitate. Printre cele mai
importante pot fi enumerate: Business Angels, Capital de risc, Credite bancare si nebancare,
imprumuturi, Emisiuni de actiuni.
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Bootstrapping-ul, o metoda netraditionala de atragere a resurselor financiare, presupune un rand de
masuri pentru minimizarea necesitatilor financiare. Bootstrapping descrie o situatie In care un
antreprenor incepe o companie cu putin capital, bazdndu-se pe alti bani decét investitii externe.
Bootstrapping-ul este utilizat de IMM-uri si in Republica Moldova, dar nu este recunoscuta la nivel
teoretic.

Avantaje:

e acorda antreprenorului primele resurse financiare si experienta de activitate si relatii
cu finantatori, furnizori si consumatori;

e ajutd compania sa se lanseze pe piata

Dezavantaje:

e se epuizeaza repede;

e nu-i acordd companiei oportunitatea de a fi concurentiala, neacordand antreprenorului
posibilitatea financiara de a majora volumul si calitatea produselor si de a accede pe
noi piete de desfaceri.

In practica internationala, statistic s-a dovedit ci, ajungind la ultima etapa a bootstrapping-ului,
necesitatea financiard a companiilor se ridica la 200 mii — 500 mii de dolari americani.

Investitiile directe reprezintd puntea de depasire a etapei de start-up. Cele mai raspandite surse de
finantare 1n practica internationald prin intermediul investitiilor directe sunt business angels si
capitalul de risc. Acest grup de investitori au un scop comun, sd investeasca sub forma de capital
social in start-up-uri pentru a obtine profit in urma dezvoltarii companiei si vanzarii ei catre alti
investitori strategici dupa o perioada determinata de timp.

Diferenta consta in faptul cd, business angels sunt caracterizati ca unul sau mai multe persoane fizice,
care investesc bani proprii la un nivel mai devreme a etapei de start-up, in marimi standarde de 25
mii — 250 mii de dolari, dar in cazuri rare investitia poate ajunge si la 1 mln. de dolari, iar fondurile
de capital de risc sunt persoane juridice care investesc bani Imprumutati in jur de cateva milioane de
dolari. Conform statisticii, business angels finanteaza de 30-40 ori mai multe start-up-ri decat
fondurile de capital de risc.

Fondurile de capital de risc sunt fonduri de investitii combinate care gestioneaza banii investitorilor
care cauta participatii la capital privat in intreprinderi noi si intreprinderi mici si mijlocii cu potential
puternic de crestere. Aceste investitii sunt, in general, caracterizate ca oportunitdti cu randament
ridicat. Fondurile de capital de risc devin un suport important pentru antreprenori ajutandu-le sa
gaseasca parteneri, furnizori si clienti strategici, dar si manageri si specialisti profesionisti[4]. Se
estimeaza ca mai mult de 80% din banii investiti prin capitalul de risc se indreapta spre construirea
infrastructurii necesare dezvoltarii afacerii - in investitii de cheltuieli (productie, marketing si vanzari)
si bilant (furnizarea de active fixe si fond de rulment)[5].

Business Angels joaca un rol-cheie in etapele initiale ale finantdrii prin capacitatea de a face investitii
cu risc foarte ridicat. De asemenea, acestia sunt adesea denumiti ,,capital inteligent”, deoarece, aldturi
de finantarea pe actiuni pe care o ofera, aduc experienta de afaceri, consiliere strategica si oportunitati
de retea. Printre tipul de experientd pe care Business Angels il impartagsesc cu companiile in care
investesc putem delimita sfaturile strategice (85%), indicii ale acceptabilitdtii start-up-ului (81%),
acces la rundele de investitii suplimentare (56%), cunostintele sectorului sau industriei de specialitate
(50%), sfaturi operationale (48%), acces la clienti, furnizori, piete, retea mai larga de afaceri (47%)
[6].

Se estimeaza ca valoarea totala a pietei europene de investitii In stadiu incipient este de 13,22 miliarde
de euro. Business angels reprezintd cea mai mare cotd a pietei de investitii, cu o investitie anuala
estimata la 8,04 miliarde de euro (fig.4) , egald cu aproximativ 60% din piata totala, urmata de
industria de capital de risc in faza incipienta care investeste 4,4 miliarde de euro. Desi investitiile de
fonduri participative au crescut constant n ultimii ani (in absenta unor noi date, ne referim la
estimarea pietei din 2017 de 0,78 miliarde de euro), recentele modificari de reglementare introduse
in 2020 de Parlamentul UE pot duce la o crestere considerabila a acestei tipul de activitate de investitii
in toate statele membre [3].
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Figura 4. Principalele domenii de investitii in etapa incipienta in Europa, miliarde €

CONCLUZII

Atragerea investitiilor strdine in Republica Moldova trebuie sa fie in continuare o actiune strategica
pentru stat. Importanta identificarii noilor surse de finantare, in cazul dat business angels si capitalul
de risc, si crearea unui cadru legal pentru a le aduce in tard, pot imbunatati considerabil accesul la
finantare a IMM-urilor, acordand noi instrumente financiare si noi oportunitati pentru dezvoltarea
proiectelor inovationale, majorarea volumului exportului, micsorarea nivelului somajului,
imbunatatirea calitaii vietii etc. Pentru a realiza acest obiectiv este necesar de a dezvolta abilitatile
antreprenorilor autohtoni in scopul crearii strategiilor pe termen lung de atragere a finantarii la fiecare
etapa de viata a companiilor.

Pe langd aceasta, este necesar de a acorda asistenta profesionistd IMM-urilor pentru implementarea
cu succes a metodei bootstrapping, care este foarte necesara la etapa de start-up. Totodata, procesul
de creare a cadrului legal in Republica Moldova pentru activitatea fondurilor de capital de risc trebuie
sd continue intr-un timp cat mai restrans. O atentie majora trebuie atrasa si crearii cadrului legal pentru
activitatea business angels, deoarece acesti investitori sunt puntea de trecere de la etapa start-up la
cea de extensie, favorizand lansarea si dezvoltarea cu succes a ideii de business. Finantarea tinerilor
antreprenori devine un suport pentru dezvoltarea accelerata a ramurilor economiei prin crearea a noi
locuri de munca si respectiv, diminuarea somajului.
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