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Abstract. The purpose of the paper is to analyze the provisions of IFRS 15 “Revenues from contracts with
customers” with reference to the evaluation of revenues and the simulation the applicability of these provisions for
domestic entities. The users of financial statements, firstly, analyze the value and composition of revenues for the current
reporting period. Thus, the rules for recognizing and measuring income have changed significantly in recent years, with
the introduction of IFRS 15 “Revenues from contracts with customers” which in turn brought together all the
recommendations on revenue recognition and conceptually changed the approach to their recognition. Qualitative
research methods were used as research methods, especially the method of empirical theory that allows to study about
actions and interactions between different phenomena. As a result of the research, we determined that the evaluation of
revenues from the perspective of IFRS 15, “Revenues from customer contracts” is a complex process that requires going
through several stages and analysis of all factors that influence both directly and indirectly the process of evaluating the
entity's revenues. This revenue measurement process differs radically from the previous one, and IFRS 15 has adjusted
revenue recognition and measurement practices, regardless of the industry in which the entity operates, thus creating the
premises for quality assurance in the financial statements.
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Introducere

Evaluarea stérii financiare a unei entitati incepe, de reguld de la analiza veniturilor acesteia.
Veniturile se considerd a fi, de reguld, cel mai semnificativ element din situatia rezultatului global,
fiind urmat de cheltuielile suportate. Prin urmare, utilizatorii de situatii financiare, analizeaza in primul
rand valoarea si compozitia veniturilor perioadei de raportare curenta.

Or, regulile de recunoastere si evaluare a veniturilor s-au schimbat esential in ultimii ani, odatd
cu introducerea [FRS 15 ,,Veniturile din contractele cu clientii”. Utilizatorii de informatii se confrunta
cu multe provocdri si activitati suplimentare pentru a intelege si implementa fiabil prevederile acestuia.
In Republica Moldova provocirile sunt resimtite doar de entitatile de interes public care sunt obligate
sa aplice IFRS, in timp ce restul entitatilor nu sunt afectate de aceste provocari, atat timp cat aplica
SNC, la baza carora stau [AS-urile (18 si 11) deja abrogate.

IFRS 15 ,,Veniturile din contractele cu clientii” vine cu o abordare comprehensiva, in prezent
invalidand IAS 11 ,,Contracte de constructie”, IAS 18 ,,Venituri”, [FRIC 13 ,,Programe de fidelizare a
clientilor”, IFRIC 15 ,,Acorduri privind constructia proprietatilor imobiliare”, IFRIC 18 ,, Transferuri
de active de la clienti” si SIC-31 ,,Venituri — Tranzactii barter care presupun servicii de publicitate”
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[Farcane, N., Blidisel, R. G., Bunget, O.C., Dumitrescu, A. (2019)]. IFRS 15 ,,Veniturile din
contractele cu clientii” a unit toate recomandarile privind recunoasterea veniturilor, ce, anterior, se
regdseau in cadrul unor standarde diferite, Intr-unul singur si a schimbat conceptual abordarea
recunoasterii acestora (Grigoroi L., 2017).

Scopul lucrarii consta in analiza prevederilor IFRS 15 ,,Venituri din contractele cu clientii” cu
referintd la evaluarea veniturilor si simularea aplicabilitati acestor prevederi pentru entitétile autohtone
din perspectiva viitorilor absolventi si tineri specialisti.

Drept metode de cercetare s-au folosit metodele calitative de cercetare, printre care, metoda
teoriei empirice, care este o ,,modalitate de a studia actiunile si interactiunile dintre fenomene, fiind
recomandabild pentru a rdspunde la Intrebari orientate spre evenimente (de ex., ’ce se Intdmpla?”,
”cum se explica?”, etc.)” [3].

Contributia adusa de prezenta lucrare consta in interpretarea modului de evaluare a veniturilor
din perspectiva IFRS 15. Rezultatele cercetarii vor fi utilizate, in primul rand in elaborarea si sustinerea
propriei teze de licenta si in viitoarea activitate profesionald, iar in al doilea rand o pot folosi studentii
in scopuri didactice.

Continutul de baza

Evaluarea veniturilor conform IFRS 15 se bazeaza pe determinarea si alocarea pretului tranzactiei
asupra obligatiei de executat, fiind pasul trei in procesul de recunoastere, evaluare si contabilizare a
veniturilor. Pretul tranzactiei reprezinta cuantumul contravalorii la care o entitate se asteapta s aiba dreptul
in schimbul transferului bunurilor sau serviciilor promise citre un client, neincluzand sumele colectate in
numele unor terte parti. Deci, in acest pret al tranzactiei nu se includ taxele de vanzare sau alt gen de sume
colectate in numele unor terti. Totodata, contravaloarea promisa intr-un contract cu un client poate include
componente fixe, variabile sau poate avea ambele. Tinem sd mentionam ca contraprestatia promisa poate
fi nu doar in numerar, ci si sub altd forma. Un exemplu relevant in acest sens poate fi considerat situatia
cand clientul contribuie cu bunuri sau servicii, cum ar fi echipamente sau materiale necesare, pentru a
facilita indeplinirea contractului. In asemenea situatii, entitatea trebuie sa testeze criteriile de recunoastere
a contractului cu clientii si sa evalueze dacd obtine controlul asupra acelor bunuri, precum si dovada ca
contravaloarea nemonetard satisface toate conditiile.

Conform prevederilor IFRS 15, in viziunea noastra, pretul tranzactiei este influentat cel mai
des de stimulentele acordate clientilor, cum ar fi rabaturile si reducerile, concesiile de pret, primele de
performanta, dreptul de retur al bunurilor si serviciilor, dar si amenzile aplicate, etc. Toate aceste
stimulente si penalizari formeazi contraprestatia variabild. In asemenea situatii, entitatea va estima
suma contravalorii variabile la care va avea dreptul in baza contractului. O contravaloare variabila este,
de asemenea, prezenta in situatia in care dreptul entitatii de a o incasa depinde de un eveniment ulterior,
cum ar fi, un criteriu ulterior de performanta a unui activ. Incertitudinea legatd de contravaloarea
variabila este tratata prin limitarea sumei care poate fi recunoscuta in legatura cu aceasta. Mai exact,
contravaloarea variabila va fi inclusa in pretul tranzactiei daca si in masura in care este foarte probabil
ca includerea acesteia sa nu aiba ca rezultat o reversare semnificativa de venit in viitor, cand
incertitudinea va fi solutionata.

Exemplul 1. O entitate, producatoare de computere, vinde produse unui client la pretul de
160 000 u.m. Costul de productie al produselor viandute este de 130 000 de u.m. Clientul poate returna
produsele intr-o perioada de 3 luni.
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Dupa cum reiese din acest exemplu, contraprestatia obtinuta in schimbul transferului
produselor este variabila, deoarece este influentat de numarul de produse ce se estimeaza ca nu vor
fi returnate. Presupunem ca 98% din produse nu vor fi returnate. Entitatea estimeazda ca va putea
vinde in profit produsele returnate, fara a suporta cheltuieli semnificative suplimentare. Entitatea
apreciaza ca nu va avea loc o anulare semnificativa a venitului cumulat atunci cand incertitudinea
asociata contraprestatiei variabile va fi indepartata (la expirarea celor 3 luni). Astfel, entitatea
recunoaste un venit in sumd de 156 800 u.m. si o datorie aferenta contractului de 3 200 u.m. (160 000
x 2% ). Pretul tranzactiei si datoria aferenta obligatiei de returnare (evaluata la valoarea
contraprestatiei primite pentru produsele estimate a fi returnate) vor fi actualizate la sfarsitul
perioadei de raportare pentru a reflecta schimbarea imprejurarilor.

Valoarea unei contraprestatii variabile poate fi estimata prin doud metode: valoarea preconizata
sau valoarea cea mai probabild. Alegerea metodei potrivite este n functie de estimarea cea mai fiabild
a cuantumului contravalorii.

Valoarea preconizatd este suma valorilor ponderate, in functie de probabilitate, dintr-o gama
de valori posibile ale contraprestatiei.

Valoarea cea mai probabild este valoarea unica, cea mai probabild, dintr-o gama de valori
posibile. O entitate trebuie sa aplice consecvent o singurd metoda pe parcursul contractului atunci cand
estimeaza efectul unei incertitudini asupra unui cuantum al contravalorii variabile la care va avea
dreptul entitatea. De asemenea entitatea trebuie sa examineze toate aspectele pentru a identifica un
numar de valori rezonabil contravalorii. Asadar odata ce s-a stabilit pretul tranzactiei entitatea trebuie
sd recunoasca datorie de rambursare odata ce primeste contravaloarea si preconizeaza ca ii va rambursa
o parte sau intreaga contravaloare unui client. Aceasta datorie fiind evaluate la cuantumul contravalorii
primare, de asemenea datoria de rambursare necesitd a fi actualizata la finele perioade de raportare
pentru modificarile circumstantelor care presupun factori ce determind influenta pretului tranzactiei.

Prin urmare standardul descrie o serie de factori de influentd indirecta a evaludrii probabilitatii
de a primi o contraprestatie variabila care conduc la cresterea probabilitatii reludrii unor venituri.
Asadar factorii ce influenteaza indirect contraprestatia variabilda sunt enumerate in figura 1.

| ~
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. Incertitude
Experientd Expunerea la Gamd largd pentru o
limitata cu factori de preturi §i pertoada
contracte necontrolabili rezultate indelungatd de
similare llll;p

Figura 1. Factorii de influenti indirecta asupra contraprestatiei variabile
Sursa: elaborate de autor in baza IFRS15 [5]
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Asadar, dupa estimarea si determinarea pretului tranzactiei urmeaza etapa de alocare a
acestuia asupra obligatiilor de exercitat. Deci, entitatea va aloca pentru fiecare obligatie de executare
pretul tranzactiei la valoarea care ilustreaza cuantumul contravalorii preconizata de entitate ca va avea
dreptul in urma transferdrii bunurilor sau prestirii serviciilor citre client. Insd procesul de alocare a
pretului unei tranzactii este mult mai complex decat s-ar parea la prima vedere. Astfel, in situatia in
care un contract prevede indeplinirea unor obligatii multiple, entitatea va aloca pretul contractului pe
fiecare dintre aceste obligatii, In functie de pretul lor individual relativ. Daca un pret individual nu
poate fi identificat in mod direct, entitatea va trebui sa procedeze la estimarea acestuia. Deci, pentru a
aloca pretul tranzactiei e nevoie ca entitatea sa determine pretul individual de vanzare la care entitatea
ar vinde separat un bun sau serviciu clientilor sdi. Or, entitatea identificd preturile individuale ale
obligatiilor de exercitat si le determina proportional pretului de tranzactie. Astfel, pretul individual
trebuie sa fie determinat inainte de incheierea contractului cu clientii.

Exemplul 2. Un furnizor incheie un contract cu un client care prevede vanzarea a trei categorii
de produse: detergenti, produse de infrumusetare si produse de curdtenie, la pretul de 8 000 lei.
Compania vinde de obicei doar detergenti si produse de curatare, prin urmare pretul acestor produse
este direct observabil. Pentru produsele de infrumusetare, este posibil ca preturile sa nu fie
observabile, deoarece de obicei entitatea nu vinde aceste produse separat. Conform IFRS 15, preturile
pentru produsul final ar trebui estimate.

Preturile pentru cele 3 produse sunt:

o detergenti: 5 000 lei

o produse cosmetice: 3 000 lei
o produse de curatare: 2 000 lei
TOTAL = 10000 lei

Furnizorul acorda clientului o reducere de 2 000 lei, care se distribuie intre cele 3 produse
proportional cu pretul lor de vanzare. Pretul de vanzare de 8 000 lei (10 000 lei minus reducere de
2 000 lei ) este alocat intre cele 3 produse dupa cum urmeaza:

o detergenti —5 000 lei / 10 000 lei * 8 000 lei = 4 000 lei.
o produse cosmetice — 3 000 lei /10 000 lei * 8 000 lei = 2 400 lei.
o produse de curatare — 2 000 lei /10 000 lei * 8 000 lei =1 600 lei.

Deseori pretul individual al produsului livrat sau a serviciilor prestate nu poate fi estimat. Or,
in asemenea situatii sunt utilizate metode specifice care faciliteaza determinarea acestui pret. in figura
2 sunt prezentate cele mai frecvente metode utilizate pentru estimarea pretului individual al bunurilor
sau serviciilor prestate.

Abordarea evaluarii ajustate a pietei

Metode de estimare a Abordarea costului preconizat +
pretului individual de =~ S marja
Abordarea reziduala

Figura 2. Surse de estimare a pretului individual
Sursa: elaborat de autor in baza IFRS15[5]
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Prima metoda este abordarea evaluarii ajustate a pietei care presupune ca entitatea evalueaza
piata pe care comercializeaza bunuri sau presteaza servicii, astfel estimeaza pretul pe care un client ar
fi dispus sd il plateascd. De asemenea aceasta include cercetarea pietei din perspectiva preturilor
concurentilor care oferd o gama de produse asemandtoare.

Metoda abordarii costului preconizat plus marja presupune cd entitatea poate prognoza
costurile preconizate pentru satisfacerea unei obligatii de executare iar apoi adaugd o marja
corespunzatoare pentru acel bun sau serviciu.

Metoda reziduala creioneaza ca entitatea poate estima pretul individual de vanzare in raport cu
pretul total al tranzactiei fard suma preturilor individuale de vanzare ale altor bunuri sau servicii
promise in contract, insa trebuie sa tinem cont de faptul ca entitatea poate vinde aceleasi bunuri sau
servicii pentru o gama vastd de valori variabile concomitent unor clienti diferiti, astfel nu se poate
distinge un pret individual din tranzactie. Un alt caz poate sa denote din faptul ca entitatea nu a stabilit
un pret individual bunului sau serviciului, din motiv ca anterior nu a fost vandut, avand un pret incert.
Insa de obicei entititile combini aceste metode pentru a putea determina cat mai exact pretul individual
al bunului vandut sau a serviciului prestat clientilor sai.

In urma determindrii pretului individual de vanzare entitatea poate oferi reduceri, astfel orice
reducere oferita clientilor poate fi alocatd in intregime unei sau mai multor obligatii de executare din
contract. Aceasta reducere se aloci proportional intre obligatii. In anumite circumstante, pot fi alocate
reduceri doar unora dintre obligatiile contractuale. In situatia in care contravaloarea contractului este
incasatd in avans sau In rate, entitatea va trebui sa ia in considerare daca contractul include un
aranjament financiar semnificativ si, dacd se confirma acest fapt se tine cont de puterea de cumparare
a banilor in timp. Insd aceasta nu se aplica in situatia in care intervalul intre transferul bunurilor si
serviciilor cétre client si plata este estimat a fi mai mic de doudsprezece luni.

Deseori din cauza unor factori imprevizibili pretul tranzactiei poate fi modificat inclusiv
solutionarea evenimentelor incerte care au determinat o modificare a cuantumului contravalorii care
este asteptat de entitate Tn schimbul bunurilor sau serviciilor promise, insd modificarea pretului trebuie
sa se conformeze cu punctele contractului incheiat cu clientii.

In masura in care se pot efectua modificiri in pretul tranzactiei se incadreaza in mirimea
cuantumului acelei contravalori variabile promise Tnaintea modificarii contractului. Deoarece odata cu
modificarea pretului tranzactiei se modifica si contractul care la randul sdu trebuei contabilizat ca un
contract separat. Insd daci aceastd procedurd nu a fost efectuatd, atunci entitatea trebuie si aloce
prompt modificarea in pretul tranzactiei la obligatiile neindeplinite sau partial indeplinite dupa ce a
avut loc modificarea contractului.

Concluzii

In baza cercetarii efectuate, putem concluziona ci evaluarea veniturilor din perspectiva IFRS
15 ,,Veniturile din contractele cu clientii” este un proces complex care necesitd parcurgerea mai multor
etape si analiza tuturor factorilor care influenteaza atat direct cat si indirect procesul de evaluare a
veniturilor entitdtii. Procesul actualizat de evaluare a veniturilor se deosebeste radical de cel existent
anterior, iar I[FRS 15 a armonizat practicile de recunoastere si evaluare a veniturilor, indiferent de
industria in care activeaza entitatea, astfel credndu-se premisele pentru asigurarea calitatii informatiilor
prezentate 1n situatiile financiare. Aportul si contributia stiintifica a autorului acestei lucrari se inscrie
in misiunea ASEM de a dezvolta competente de cercetare stiintifica viitorilor absolventi, atat de
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necesare intr-un mediu de afaceri permanent in schimbari. Rezultatele cercetarii vor fi utilizate, in
primul rand 1n elaborarea si sustinerea propriei teze de licenta si In viitoarea activitate profesionala, iar
in al doilea rand poate servi calauza studentilor in scopuri didactice.
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