Culegere de articole selective ale Conferintei Stiintifice Internationale ,,Competitivitatea si Inovarea in Economia
Cunoasterii”, 28-29 septembrie 2018, Chisinau, Vol. I, E-ISBN 978-9975-75-932-8

SOLVABILITATEA IN ASIGURARI SI EVOLUTIA ACESTEIA

VEREJAN' Oleg
CALDARE? Victor

Abstract: One of the most important purposes of any insurance company is to be solvable, that is, to be able to honor its
obligations. Considering the importance of solvency, insurance companies and supervisory authorities have developed
several solvency systems over time, along with the development of insurance business. The new solvency system in
insurance, called "Solvency 11", offers a new vision of solvency, that have evolved from many other solvency systems
used before. The objectives of this article is to inspect how the insurance have evolved from the oldest times until our
days, the definition of solvency and how it has changed over time and to analyze the most important solvency systems
over the world. Afterwards it focuses on solvency systems in Europe, analyzing the “Solvency I” system, that is still
used in the Republic of Moldova, and study its advantages and disadvantages and why there was a need for a new
solvency system called “Solvency II1”. The last chapter is an introduction to “Solvency II” and investigates its main
aspects and structure.
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1. Generalizari privind evolutia asigurarilor

Asigurdrile au aparut incd din cele mai vechi timpuri , Tnsd nu au fost mereu atat de
complicate si complexe. In timp, tehnicile s-au dezvoltat treptat, iar evolutia asigurarilor s-a produs
in paralel cu cea a cadrului legal, a contabilitatii si a statisticii.

Civilizatiile antice erau expuse la multe riscuri fara protectia comunitatii familiale, unde de
reguld acestia se simteau in siguranta. Oamenii au constientizat pericolele la care erau expusi si au
incercat sa se protejeze Impotriva lor. Tehnicile asigurdrilor au aparut initial la civilizatiile din Asia
si Orientul Mijlociu, ulterior si iIn Europa Medievald. Primele dovezi dateaza in jurul anului 3000
i.Hr. ,in China , unde negustorii erau despagubiti daca o nava disparea pe mare sau era atacata de
pirati. In Egiptul Antic , in urmi cu circa 3400 de ani, exista un fond de solidaritate pentru tiietorii
de piatra, ce era constituit din contributia tuturor.

Se presupune cd in jurul anului 2000 1.Hr., in timpul Babilonului se practica un fel de
imprumuturi maritime , ce il exonerau pe imprumutat de a le restitui daca marfa sau nava sufereau
pierderi, avarii sau disparitii. Mai tarziu s-a descoperit ca acestea faceau parte din Codul lui
Hammurabi. Grecii, preluand aceste experiente au inceput emiterea unor hartii de valoare, iar in
secolul al IX-lea i.Hr., legile Rhodosului au pus bazele teoretice si practice a uzantelor maritime
referitoare la avaria comuni, sistem urmat in secolele urmitoare si de romani. In Roma Antici
existau cluburile de Inmormantéri, ce se ocupau cu cheltuielile de Tnmormantare si aici apar pentru
prima data elementele unui contract de asigurare.

Evul Mediu era cunoscut pentru apartii practicii numite ,,jmprumut pentru marea aventura’’,
interzisd de bisericd in 1237 , din cauza dobanzii excesive. Cel mai vechi contract de asigurare
dateaza din 1347 in Italia, Genova, iar cea mai veche politd emisa este pastrata in Franta, emisd la
Marsilia in 1437.

Un loc deosebit in evolutia asigurarilor o ocupa Anglia, in care in secolul al XVII-lea au
aparut primele societdti de asigurare in domeniul asigurdrii de incendiu. Ca imbold pentru aparitia
acestora, a servit incendiul ce a avut loc la Londra in anul 1666, in care au decedat peste 70 000
persoane. In aceiasi perioada apar primele societiti de asigurare in domeniul asigurarilor riscurilor
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maritime: Franta in anul 1686 (Paris), Italia in anul 1741 (Genova), Danemarca in anul 1741 si
Suedia in anul 1750. In a doua jumitate a sec. al XIX-lea au aparut uniuni da asigurare de tip cartel
si concern, ce erau formate din zeci de societdti de asigurare. Au fost create si primele societati
internationale de asigurari. Intens se dezvoltau noi tipuri de asigurari comerciale, iar pe baza lor au
aparut multe forme, modalitdti, variante noi de asigurari.

Factorii determinanti care au condus la aparitia asigurarilor sunt cei economici si sociali.

Dintre factorii economici se pot enumera:

a) schimbarea conditiilor economice generale, trecerea de la o economie exclusiv agricola la
una diversificata (breasld, industrie, comert), care au dus la cresterea si adancirea raporturilor dintre
oameni si a cauzelor generatoare de pagube. Importanta banilor in relatiile comerciale a favorizat
ideea compensatiei banesti a pagubelor;

b) dezvoltarea schimburilor comerciale, succesul marilor targuri, Inmultirea expeditiilor pe
mare au ardtat necesitatea asigurdrii marfurilor si navelor Tmpotriva riscurilor pe timpul
transportului.

Dintre factorii sociali pot fi mentionati urmatoarele:

a) accentuarea procesului de urbanizare, concentrarea populatiei in orase si aparitia noilor
tipuri de locuinte, care au incurajat aparitia fenomenelor producétoare de pagube;

b) organizarea breslelor, care au favorizat solidaritatea acestor grupuri, in care membrii isi
acordau ajutor reciproc in caz de pagube.

In secolul XX asistim la o perfectionare continui a mecanismului de asigurare. Una din cele
mai importante trasdturi ce caracterizeaza dezvoltarea sistemului mondial de asigurari si
globalizarea pietei mondiale de asigurdri, care se prezintd printr-un proces de lichidare treptatd a
barierelor economice si legislative ce separau pietele de asigurdri a unor state. Unul din exemplele
este crearea unui spatiu de asigurari unic in tarile Uniunii Europene.

Aparitia asigurdrilor moderne pe plan international a fost determinata de dezvoltarea
calculului actuarial, ale carui etape principale sunt:

e legea numerelor mari (Blaise Pascal, in anul 1654);

e primul tabel de mortalitate (Christiaan Huygens, in anul 1657);

e primul calcul de rente viagere (Jean de Witt, in anul 1660);

e primul tratat de actuariat (Richard Price, la mijlocul sec. al XV1lI-lea).

La inceputul secolului al XIX-lea in lume existau treizeci de societdti de asigurari, respectiv
paisprezece in Anglia, cinci in Statele Unite, trei in Germania, trei in Danemarca, doud in Franta si
cate una in Olanda, Elvetia si Austro-Ungaria. In anul 1900 erau in jur de 1272 de societati de
asigurare, iar in anul 1969 activau in jur de 9700 de case si societdti de asigurare In saptezeci si una
de tari. Aceste societati de asigurare activau 2676 in domeniul asigurarilor de viata, 6036 in
domeniul asigurdrilor de bunuri , iar 962 de societati practicau asigurarile mixte.

In anul 1988 , piata asigurarilor era dominati de numai cateva firme dezvoltate economic.
Astfel 66,3% din totalul primelor la asigurarile de bunuri si raspundere civila, respectiv 69, 4% din
totalul primelor la asigurarile de viata reveneau SUA, Japoniei, Germaniei. Aceste tari la care se
adaugd Marea Britanie, Franta , Italia , Canada, realizand impreuna 81,4% din primele mondiale la
asiguririle de bunuri si rispundere civila, respectiv 84,88% din cele de viatd. In anul 2001 aceste
state detineau 79,85% din asigurarile generale si 79,64% din cele de viata.

Industria asigurarilor a trebuit sa raspundd unor mari provocari in anul 2001, cand numarul
cererilor de despagubire a atins valori foarte mari. Declinul inregistrat de economia mondiald a
diminuat cererea pentru asigurari, in timp ce pietele din Asia si Europa de Est inregistrau o evolutie
favorabila.

2. Notiunea de solvabilitate in asigurari.

Dupa cum am mentionat anterior, evolutia asigurarilor s-a produs in paralel cu cea a
cadrului legal, a contabilitatii si a statisticii. Cu toate acestea, conceptul de solvabilitate apare pentru
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prima data abia in 1727 fiind definit drept “calitatea sau statutul de a fi solvent”. La randul sau
conceptul de a fi solvent dateaza din 1630 si este definit drept "capabil sa plateasca toate datoriile ".

Cadrul de reglementare suedez stabilit in 1903 a fost stabilit pe principii de solvabilitate si
anume avea drept scop “sad asigurad executarea tuturor acordurilor de asigurare”.

Solvabilitatea poate fi definita drept capacitatea unui agent economic de a plati datoria pe
care o are fata de un creditor, la termenul de plata stabilit in prealabil. In asigurari solvabilitatea
reprezintd capacitatea companiilor de asigurari de a-si putea onora toate obligatiile legale asumate
fata de clienti. Principiile de solvabilitate sunt vechi si s-au dezvoltat mult dea lungul timpului.
Totusi multe intrebari pana in prezent raman actuale si necesita un raspuns, cum ar fi: care este
madrimea optimald a acesteia, pentru ce orizont de timp ar trebui sa fie calculata, ce tipuri de active
ar trebui incluse in calcul. Una este cert, solvabilitatea este un indicator extrem de important pentru
clientii companiei de asigurdri, investitori, autoritatea de supraveghere si managementul
companiilor, care tind sa garanteze functionalitatea si viabilitatea companiei pe un termen lung.

Termenul de Marja de solvabilitate, apare in 1952 si este definit ca fiind un tampon in
activele societitii cu care acesta i-si acopera obligatiile. Respectiv, in cel mai simplu mod, poate fi
reprezentata prin urmatoarea formula:

Marja de solvabilitate = Active — Obligatii 1)

In caz ci stabilim careva restrictii pentru aceste active si dorim si corespunda unui anumit
nivel de calitate, obtinem deja o marja disponibila de solvabilitate, respectiv diferenta dintre
activele calitative si obligatiile societatii. Totusi, aceastd definitie nu contine careva criterii stabilite
pentru orizontul de timp luat in calcul, o0 marja minima sau dimensiunea relativa a acestei marje.

Investopedia.com, defineste solvabilitatea drept “capacitatea unei companii de a-si plati
obligatiile financiare pe termen lung. Solvabilitatea unei companii este un factor esential pentru a-si
dezvolta afacerea, deoarece demonstreaza capacitatea unei companii de a continua activitatea in
viitor”.

The Cambridge Dictionary, enuntd o alta definitie: “capacitatea de a plati toti banii
datorati”.

In asigurari solvabilitatea poate fi definita prin 2 puncte de vedere:

1. Din punctul de vedere a managementului companiei — Asigurarea functionarii continue

si existentei companiei.

2. Din punctul de vedere a autoritatilor — Asigurarea beneficiilor solicitantilor de daune si

detinatorilor politelor de asigurare.

Totusi punctul de vedere doi, este prea Ingust, deoarece nu presupune activitatea continua a
companiei, respectiv permite lichidarea acesteia. Cu toate acestea, acest puncte de vedere poate
servi drept baza juridicd a solvabilitdtii, iar activitatea companiei sd fie lasatd pe seama
managementului acesteia, care singur trebuie sd decidad, referitor la necesitatea unor rezerve
adecvate, unor tarife adecvate si reasigurarii.

Asociatia Internationald a Autoritatilor in Asigurare (IAIS) defineste solvabilitatea in anul
2002, dupa cum urmeaza “O societate de asigurdri este solvabild daca poate sa-si Indeplineasca
obligatiile in cadrul tuturor contractelor in toate circumstantele previzibile in mod rezonabil”, iar
peste un an modificd aceastd definitie in “capacitatea unui asigurator sa-si indeplineasca obligatiile
(datoriile) contractuale in orice timp”. De asemenea aceasta asociatia specificd urmatoarele
“datorita insasi naturii activitatii de asigurare, este imposibil sd se garanteze solvabilitatea cu
certitudine. Pentru a ajunge la o definitie practica, este necesar de a clarifica sub ce circumstantele
poate fi consideratd acoperirea creantelor cu activele in mod adecvat, de exemplu, se ia In
consideratie doar cifrele deja obtinute sau si valorile estimate a fi obtinute in viitor. In plus, intrebari
cu privire la volumul cifrei de afacere si tipul societatii de asigurdri, care orizont de timp urmeaza a
fi luat 1n calcul si care este gradul de probabilitate de a deveni insolvabil acceptat.

3. Evolutia solvabilititii in asigurari si principalele regimuri de solvabilitate
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In 2001, in Australia intrd in vigoare cadrul legal in asigurdri numit Legea privind reforma
asigurarilor generale (General Insurance Reform Act). Solvabilitatea in asigurari conform acestui
cadru legal se calculeaza in baza la evaluarii obligatiilor, categoriile de risc, o0 metoda prescrisa pe
baza de factori si modele interne.

Rezerva de daune in acest cadru legal este reprezentata de o cea mai buna estimare, care in
termenii unei distributii ar presupune media actualizata a acestei distributii plus o marja de
prudentd, care variaza de la 0 la 30% din valoarea celei mai bune estimari.

De asemenea aici apare termenul de cerintd de capital minima - MCR (Minimal Capital
Requirement), ce presupune minimum necesar de capital si se calculeaza in dependenta de 3 riscuri:
riscul de asigurare, riscul de investitii si riscul de concentrare.

Cadrul legal din Canada intrat in vigoare in 1992 presupune un sistem bazat pe factori,
categorii de risc printre care riscul de asigurare, riscul de credit, riscul de piata, riscul operational,
riscul de lichiditate, riscul legal si riscul strategic. Acest cadru legal introduce un test pentru
minimul de capital necesar si un Test Dinamic de Adecvare a Capitalului (Dynamic Capital
Adequancy Testing) . De asemenea aici intdlnim termenul de Capital Minim Continuu si Surplusul
Necesar (Minimum Continuing Capital and Surplus Requirements), care fiind raportat la testul de
adecvare a activelor, trebuie sa obtina un rezultat mare sau egal decat 150%.

In anul 2004 cadrul legal din Danemarca introduce Testul Semafor (Traffic Light Test), care
presupune doua scenarii rosu si galben, si in caz ca n unul din aceste scenarii capitalul disponibil
este mai mic sau egal ca zero, trebuie intreprinse careva masuri, in caz ca este mai mare ca 0, testul
este trecut cu succes.

Cadrul legal din Marea Britanie, numit Cerinta Sporitd de Capital si Evaluarea Capitalului
Individual (Enhanced Capital Requirement and Individual Capital Assessment), a intrat in vigoare
in 2004. Acesta estimeaza solvabilitatea prin intermediul a doi piloni. Primul pilon fiind analiza a
doua varfuri gemene si este bazat pe simulari si modelare stocasticd. Cel de al doilea pilon
reprezintd standarde individuale de adecvare a capitalului.

Cadrul legal din S.U.A este numit Standarde de Capital Bazate pe Risc (Risk-Based Capital
Standards), si a fost introdus in anul 1992. Acesta presupune un model de capital bazat pe riscuri, o
structura de corelare si diferite nivele de interventie din partea autoritatilor.

In anul 2006 intrd in vigoare noul cadru legal in Elvetia, numit Testul de Solvabilitate
Elvetian (Swiss Solvency Test). Acesta are urmatoarele particularitati;

e Activele si obligatiile sunt evaluate la valoare de piatd

e Principalele categorii de risc sunt riscurile de piata, riscurile de credit si riscurile de
asigurare

e Riscul este masurat utilizand deficitul asteptat.

e Cadrul legal oferd modele standard pentru toate cele 3 categorii de riscuri

e Exista scenarii care iau in consideratie evenimentele rare sau riscuri care nu sunt acoperite
de modelul standard

e Asigurdtorii trebuie sa calculeze doua valori: capitalul minim si capitalul tinta.

e Rezultatele obtinute prin modelul standard si evaluarea scenariilor sunt agregate pentru a
calcula capitalul tinta.

e 1In cazul in care asiguritorul intAmpind dificultiti financiare, asiguratii sunt protejati prin
intermediul unei marje de risc

e Valoarea de piatd a obligatiilor reprezintd suma dintre cea mai bund estimare si marja de
risc.

e Pot fi folosite st modele interne

e Reasigurarea este luata in calcul totalmente.

Prima directivd a Comunitdtii Economice Europene (EEC) cu privire la solvabilitatea in
asigurdri dateaza din 1973 si aceasta prevede ca “Societdtile de asigurare sunt obligate sd detina
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rezerve tehnice suficient de mari pentru a-si indeplini obligatiile de subscriere, plus o rezerva
suplimentara, cunoscutd drept marja de solvabilitate si reprezentatd de activele suplimentare, pentru
a acoperi fluctuatiile afacerii”. Aceasta presupune existenta unei marje disponibile de solvabilitate
care e formata din active “calitative” si adecvate pentru a acoperi obligatiile societatii. La randul sau
pentru a calcula rata de solvabilitate aceasta marja trebuie raportatd la maximum dintre 2 valori, unu
calculate pe baza de prima si cealaltd pe baza de daune.

Cea de a treia directivd a Comunitatii Economice Europene din 1979 stipuleaza ca "Fiecare
membru a uniunii va solicita ca fiecare societate de asigurare sa stabileasca o marja de solvabilitate
adecvata care sa acopere Intreaga sa afacere. Marja de solvabilitate trebuie sa corespunda activelor
disponibile reduse cu toate datoriile previzibile, si alte active intangibile."

Conform unui studiu efectuat de KPMG 1la initiativa Comisiei Europene, in anul 2002,
principalii factori care au stat la baza insolventelor companiilor de asigurari au fost riscul
operational, fraudele, costurile de functionare excesive, cresteri necontrolate ale activitatii,
gestionarea defectuoasd a reasigurdrilor, provizioane insuficiente sau pasivitatea autoritatilor de
supraveghere.

Un rol mare o are mentinerea marjelor de solvabilitate la un nivel adecvat portofoliului de
riscuri, rol recunoscut la nivel european prin intermediul directivelor de reglementare a capitalului
minim necesar. Respectarea cerintelor legate de solvabilitate (mentinerea marjei de solvabilitate si a
fondului de sigurantd) ofera societdtilor de asigurare capacitatea de a depasi eventuale dificultati
provocate de producerea unor evenimente asigurate cu o magnitudine mai mare decat cea asteptata.
Astfel este garantata indeplinirea obligatiilor de despagubire asumate de asiguratori si protejarea
intereselor asiguratilor si beneficiarilor chiar si atunci cand volumul primelor primite este
insuficient in raport cu volumul daunelor si indemnizatiilor.

La inceputul anilor 2000 s-a ajuns la concluzia ca reglementarile solvabilitatii de pana atunci
nu mai erau suficient de actuale si nu se mai acordau cu o piatd aflatd intr-o continud evolutie si
modificare. In incercarea de a asigura un cadru normativ care si permiti si si stimuleze un
management mai eficient al riscului la nivelul intregii Uniuni Europene a luat nastere proiectul
Solvency.

4. Conceptul regimului Solvency |

In anul 2002 legislatia europeani in domeniul solvabilititii, care avea peste 30 de ani, a fost
actualizatd, prin doua directive europene, reunite sub denumirea de Solvency I. Aceste directive
prevedeau cresterea nivelului minim al capitalului social si introducerea unui — fondul de garantare
(sigurantd).

Prin Directiva 2002/13/CE, fiecare asigurdtor non-viatd dintr-un stat membru UE trebuie s
mentind o marja de solvabilitate disponibild, conform claselor de asigurari subscrise. Marja de
solvabilitate se determina ca diferenta intre activele disponibile sd acopere rezervele tehnice si
obligatiile certe pe termen scurt si trebuie sd fie cel putin egald cu marja de solvabilitate minima.
Aceasta din urma se determind ca maximul marjelor obtinute prin doua metode de calcul: metoda
bazati pe prime si cea bazati pe daune. In cazul asiguritorilor de viatd, marja minima se determina
tinand cont de tipurile de asigurari de viatd practicate de societate. Incepand cu anul 2006, nivelul
capitalului social minim reglementat a fost inlocuit de fondul de siguranta, calculat ca o treime din
marja de solvabilitate minima.

Cadrul legislativ introdus prin lui Solvency I a adus in centrul atentiei necesitatea unui
management eficient al riscului, ceea ce a permis industriei asigurdrilor sa treaca mai usor peste
conditiile economice nefaste din ultimii ani. Cu toate acestea, evolutia continud a pietelor si
riscurilor necesitd o adaptare continud a modelului si mai ales o uniformizare la nivel european.
Printre neajunsurile Solvency I, asa cum se arata intr-un document a Federatiei Europene de
Asigurare si Reasigurare (CEA), se numara simplitatea formulelor de calcul a capitalului necesar
fara a tine cont de portofoliul de riscuri asumate, tratamentul inegal al asiguratilor ca urmare a unor
seturi diferite de reguli in statele membre, nerecunoasterea diversificarii, a transferului riscurilor
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(reasigurare) si a expunerii consolidate la nivelul grupurilor, precum si lipsa transparentei. Cerintele
de capital erau asemanatoare pentru toate companiile de asigurari, indiferent de structura
portofoliilor acestora. Pentru a elimina aceste neajunsuri, incepand cu anul 2004 au fost demarate
actiuni pentru trecerea la un nou sistem numit Solvency II.

In Republica Moldova, marja de solvabilitate este reglementatid de Regulamentului privind
marjele de solvabilitate si coeficientul de lichiditate ale asiguratorilor (reasiguratorilor) nr. 2/1
din 21.01.2011. Acest regulament prevede ca rezervele tehnice de asigurare si o treime din marja
de solvabilitate minima trebuie in permanentd acoperite si reprezentate de active admise sa le
acopere, tindnd cont de reguli de dispersare speciale. Marja de solvabilitate, de asemenea, se
determind ca diferenta intre activele disponibile sd acopere rezervele tehnice si obligatiile totale
(atat cele contractuale cat si cele necontractuale) si trebuie sa fie cel putin egald cu marja de
solvabilitate minima, care se calculeazd prin aceeasi metoda ca si in Directiva 2002/13/CE
mentionatd mai sus.

5. Conceptul regimului Solvency |1

Desfasurarea dezbaterilor si a studiilor din anii 2004-2005 cu privire la implementarea unui
nou sistem s-a finalizat prin elaborarea in 2006 de catre Comisia Europeana a documentului Cadrul
de Consultare (Framework for Consultation) care stabilea principiile de baza ale acestuia. Astfel,
noul sistem trebuie sa permita organismelor de supraveghere sa determine gradul de solvabilitate al
societdtilor de asigurari pornind de la portofoliul de riscuri si sa stimuleze asiguratorii sd ia masuri
pentru o gestiune eficientd a riscului. Nu in ultimul rand, regulile de evaluare a elementelor
bilantiere in scopul determinadrii cerintelor de capital trebuie sd fie compatibile cu standardele
contabile internationale in scopul uniformizarii regulilor la nivelul intregii Uniuni Europene.

Programul Solvency II are un doua roluri: crearea unui cadru de reglementare prudential
pentru industria asiguratorilor din Uniunea Europeana in scopul asigurarii protectiei beneficiarilor,

......

si In acelasi timp cresterea competitivitdtii din industrie si consolidarea pietei unice (prin reguli
uniforme in toate statele membre). Conform declaratiilor reprezentantilor CE, obiectivele principale
ale acestui proiect sunt:
e Intirirea cadrului de reglementare
Facilitatea integrarii pe piata europeand a asigurarilor

[ ]
e Cresterea competitivitdtii asiguratorilor din statele membre UE
e O mai buna protectie a asiguratilor si beneficiarilor

In 2006 CEA cu sprijinul altor institutii de profil a condus un studiu de impact cu privire la
programul Solvency Il ca parte obligatorie a procesului de implementare. Prin acest sondaj a fost
analizat impactul calculului cerintelor de capital reglementat in functie de risc asupra asiguratorilor
si asiguratilor.

Rezultatele sondajului aratd cd la acea datda mai mult de trei sferturi din asigurdtorii
intervievati aplicau sau erau in curs de implementare a unui model de calcul al capitalului necesar
pornind de la riscurile asumate. Motivatiile care au stat la baza acestor actiuni sunt diverse:
modificarile cadrului normativ, riscul si incertitudinea de pe piatd, cerintele actionarilor sau
obtinerea unui avantaj competitiv.

Cea de-a doua parte a studiului prezinta dezavantajele utilizarii unui model uniform de
reglementare care sd nu aiba la bazd riscul activitatii de asigurare. Printre acestea se numara
dificultatea implementarii unui nou model, costuri aditionale pentru companiile de dimensiuni
medii sau mici date de utilizarea in paralel a doua modele si lipsa stimuldrii companiilor pentru o
gestiune eficienta si economica a riscurilor.

Pentru implementarea Solvency Il au fost necesare dezbateri ample si consultari ale
asiguratorilor europeni, prin intermediul unor organisme ca CEA (Comitetul European de
Asigurari), CEIOPS (Comitetul European al Supraveghetorilor de Asigurari si Pensii Ocupationale),
AISAM (Asociatia Internationald a Societatilor Mutuale de Asigurari) sau ICISA (Asociatia
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Internationald pentru Asigurdri de Credit. Conform feedback-ului oferit de industria asigurarilor,
programul Solvency II ar trebui sd Intruneasca mai multe aspecte:
e Sdrealizeze o corelatie intre cerintele de capital reglementat si riscurile subscrise de fiecare
companie de asigurari
Sa realizeze o alocare optima a capitalului mentinand o protectie adecvata a asiguratilor
Sa tina cont de dimensiunea companiilor de asigurare si de formarea grupurilor
Sa stimuleze asiguratorii in vederea unei gestiuni adecvate si eficiente a riscului
Sa asigure un cadru uniform la nivelul intregii Uniuni Europene
Sa elimine constrangerile legislative care nu sunt neaparat necesare crescand
competitivitatea asigurdtorilor europeni si oferind astfel cumpdaratorilor mai multe
alternative
e [Evaluarea elementelor bilantiere la valori apropiate de valoarea lor economica
e Siiain considerare atat aspectele cantitative, cat si pe cele calitative
e Sa tind cont de masurile de reducere/transfer al riscului (ex. cedarea in reasigurare) si de
diversificarea riscurilor

6. Diferenta si avantajele regimului Solvency II fatia de regimul Solvency I

Exista numeroase diferente intre cele doua programe legate de modalitatea de calcul a
capitalului sau de atributiile organismelor de supraveghere. Astfel, capitalul disponibil este definit
conform Solvency II ca diferenta intre valoarea de piatd a activului si datoriilor la care se adauga
alte elemente eligibile, In timp ce Solvency I include atat cerintele de capital cat si provizioanele la
valori contabile ceea ce face neobservabild la o prima vedere situatia reald a unei companii. De
asemenea, conform Solvency I, capitalul reglementat corespunde unui prag critic de 1/200 (VaR) si
unui orizont de timp de un an si ia In considerare atat cedarea in reasigurare cat si diversificarea
riscurilor. Nu in ultimul rand, Solvency II prevede doua niveluri ale capitalului reglementat;
autoritatile pot sanctiona societdtile de asigurare cu retragerea autorizatiei doar dacd nivelul
capitalului scade sub primul prag (MCR), in timp ce conform Solvency I existd un singur prag sub
care asiguratorii sunt pasibili de astfel de sanctiuni.

Printre principalele avantaje aduse de inlocuirea vechiului sistem cu sistemul Solvency 11 se
numara:

,Personalizarea ” cerintelor de capital in functie de profilul de risc al companiei

Evaluarea activelor si pasivelor tindnd cont de valoarea de piatd

Luarea in calcul a tuturor tipurilor de riscuri si a interdependentelor dintre acestea

Depistarea din timp a situatiilor riscante pentru activitatea companiei si eradicarea
problemei direct de la sursa

Abordarea prospectiva in locul abordarii istorice (ex. ORSA)

Interventia in doi pasi a autoritatilor de reglementare (SCR vs. MCR)

Transparenta in dezvaluirea profilului de risc si asigurarea disciplinei pe piatd

Programul Solvency II acoperd mai multe arii de actiune, de la modalitatea de determinare a
necesarului de capital si a rezervelor tehnice pana la raportarile financiare si controalele interne. Ca
orice alt element care aduce o schimbare, si adoptarea Solvency II presupune anumite provocari
pentru companiile de asigurare, si anume focusarea asupra identificarii unor metode de eficientizare
a managementului riscului, controale riguroase pentru descoperirea din timp a deficientelor si
crearea unor modele interne bine fundamentate pentru calculul capitalului reglementat.

7. Structura Solvency Il

Structura programului cuprinde trei piloni ce abordeazd aspecte cantitative, calitative si
aspecte ce tin de transparenta informatiei.
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PILONUL I (cantitativ) descrie resursele ce trebuie detinute de un asigurdtor pentru a fi
considerat solvabil. Aici cerintele de capital imbraca doua forme, si anume cerinta de capital de
solvabilitate - SCR (Solvency Capital Requirement) si cerinta minima de capital - MCR (Minimum
Capital Requirement), in functic de acestea stabilindu-se si aria de interventie a institutiei de
supraveghere.

a) SCR reprezintd un nivel al capitalului care permite companiei de asigurari sa acopere
pierderi neprevazute. Se calculeaza in functie de expunerea la risc a asiguratorului, acopera toate
riscurile ce pot fi cuantificate si tine cont de masurile aplicate in scopul reducerii acestora. SCR
acoperd atat activitdtile existente, cat si subscrierile preconizate pentru urmatorul an si corespunde
unui nivel de incredere de 99.5% si unei perioade de un an (VaR). Scaderea capitalului minim sub
SCR nu atrage sanctiuni grave din partea organismelor de supraveghere, ci doar avertizari asupra
necesitatii ludrii de masuri de catre asigurator in scopul redresarii si asupra recalculdrii cerintei de
capital.

In cazul SCR Solvency II prevede doui abordari in ceea ce priveste modalitatea de calcul: o
formula standard la nivel european sau un model intern (in cazul in care acesta ar reflecta mai bine
profilul de risc al intreprinderii), aspect benefic pentru companiile de dimensiuni mici pentru care
trecerea la un sistem de calcul total diferit ar antrena costuri ridicate. Modelele interne de calcul pot
fi depline sau partiale si trebuie pre-aprobate de organismele de supraveghere.

Formula standard presupune agregarea mai multor module de risc individuale, si anume:
o Riscul de subscriere pentru asigurarea generala

Riscul de subscriere pentru asigurarea de viata

Riscul de subscriere pentru asigurarea de sanatate

Riscul de piata

Riscul de contrapartida

Riscul operational

b) MCR reprezintd pragul inferior care, in cazul nerespectarii de catre asigurator poate
atrage dupa sine retragerea autorizatiei. Este calculat ca functie liniard de mai multe variabile
(rezerve tehnice, prime subscrise, capitalul la risc, cheltuielile administrative si impozite amanate)
si trebuie sa se situeze intre 25% si 45% din SCR.

PILONUL Il (calitativ) vizeaza masurile concrete de management al riscului precum si
activitatile de supraveghere. Elementele ce tin de acest pilon sunt controlul intern, managementul
riscului, guvernanta corporativa, metode de teste de stres si teste de continuitate. Evaluarea
riscurilor de catre autoritdtile de supraveghere va avea in vedere tipurile de riscuri subscrise, rata
daunei si volumul cedarilor in reasigurare.

Totalitatea proceselor si procedurilor aplicate in scopul identificarii, monitorizarii, gestiunii
si raportdrii riscurilor si al determinarii capitalului necesar pentru a asigura un grad adecvat de
solvabilitate sunt grupate sub denumirea de Evaluarea Interna a Riscurilor si Solvabilitatii - ORSA
(Own Risk and Solvency Assessment). ORSA presupune estimarea nevoilor de capital pornind de la
profilul de risc si strategia de afaceri pe un orizont de timp indelungat (spre deosebire de calculul
SCR care se face anual) si trebuie sa devina parte integranta a strategiilor de afaceri ale tuturor
societdtilor de asigurdri, indiferent dacad acestea utilizeaza formula standard de calcul a cerintei de
capital sau modele interne. Aceasta evaluare trebuie realizata dupa fiecare modificare a profilului de
risc al societdtii si trebuie sd cuprindad necesitatile privind solvabilitatea tindnd cont de profilul de
risc, respectarea continua a cerintelor de capital si gradul abaterii profilului de risc de la ipotezele pe
care se bazeaza SCR calculat standard.

PILONUL III vizeaza obligativitatea raportarii profilului de risc si a altor informatii cétre
institutiile de supraveghere, agentiile de rating si cétre public In scopul depistérii timpurii a
situatiilor nefavorabile si al mentinerii disciplinei pe piatd. Societatile de asigurare sunt obligate sa
publice anual un raport care sa cuprinda descrierea activitatii, descrierea expunerii pe fiecare
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categorie de risc, metodele de evaluare a activelor si pasivelor, structura fondurilor proprii, valoarea
cerintelor de capital SCR/MCR si o eventuala descriere a modelelor interne folosite pentru calculul
acestora.

CONCLUZII

Protectia oferita de asigurare si investitiile facute de catre asiguratori contribuie la cresterea
economicd si dezvoltarea structurald. Companiile de asigurari joacd un rol important in cresterea
economica. Spre exemplu una din principalele contributii ale asigurdrii o constituie intermedierea
financiard: asigurarile mobilizeazd resurse pe termen lung, spre deosebire de banci care le
mobilizeaza pe perioade mai scurte, astfel sporesc potentialul investitional al economiei pe termen
lung.

Autoritdtile publice de supraveghere au rolul sa ofere un cadru de reglementare care sa
permita consumatorilor si companiilor sa beneficieze de pe urma competitiei si inovarii in asigurari,
asigurandu-se in acelasi timp ca beneficiaza de o protectie adecvata.

Activitatea de asigurare-reasigurare are scopul de a proteja clientilor fata de producerea unor
riscuri si a reduce pierderile suportate de acestia. Deci riscul este centrul activitdtii de asigurare.
Este foarte important ca asiguratorii sa tind seama nu numai de riscurile asigurate de clienti, ci si de
riscurile ce pot interveni In activitatea lor, sa asigure o gestiune continua si eficientd a riscurilor si
sd mentina resurse adecvate pentru a face fatd unor eventuale provocari.

Asigurdrile au evoluat constant si odata cu acestea a evoluat si conceptul de solvabilitate in
asigurari. Analizand definitia de solvabilitate si sisteme de solvabilitate aplicate in diferite tari din
lume, am putut constata ca Solvency II este un sistem de ultimd generatie integrand atit abordarile
bazate pe factori de risc, cat si abordarile dinamice bazate pe analiza de scenarii. Comparand nivelul
de prudenta, captat de formula standard Solvency II, cu formule similare din alte sisteme de
solvabilitate aplicate in asigurari, am evidentiat o mica superioritate a sistemului Solvency II,
materializatd, mai ales, prin integrarea in formula standard a beneficiilor diversificarii pe mai multe
paliere. Solvency Il a fost si ramane o mare provocare pentru industria europeana a asigurdrilor si
judecand dupa experienta regimului anterior de solvabilitate, in viitorul apropiat, va deveni o
provocare si pentru Republica Moldova. Impactul Solvency II asupra pietei asigurdrilor din
Republica Moldova va fi foarte semnificativ. Acesta va modifica atat modalitatea companiilor
autohtone de a colabora cu autoritatea de supraveghere, cat si procesul managementului de risc si a
celui investitional. Astfel pentru a supravietui, asiguratorii locali vor avea nevoie de o gama diversa
de produse si un portofoliu de investitii variat, cu riscuri minime.
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