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Abstract. Small and medium-sized enterprises are the most important pillar in ensuring sustainable economic growth in
the country. The diversification and continuous expansion of their activity is a good sign of economic viability in a given
country. Namely the enterprises are considered the determining factor of the economy, they represent the main source
of economic growth and job creation. In recent years, however, more and more companies stop working due to financial
problems they face, including: insufficiency of the necessary financial resources, imperfection of financing instruments,
lack of financial-banking support, etc. From this point of view, the growing problem of financing small and medium-
sized enterprises is current and very important, as it allows to identify the problems regarding the financing of
entrepreneurship and to find an answer for solving them.
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Introducere

Sectorul IMM-urilor din Republica Moldova are un rol - cheie in dezvoltarea economica si
sociald a tarii, detine aproximativ 98% din numarul total de intreprinderi, asigura aproximativ 59%
din locurile de munca, contribuie cu 39% la cifra de afaceri totald pe economie si oferd 61% din
profitul net total pe economie. Cu toate acestea, accesul la finantare pentru IMM-uri este destul de
limitat, acestea detinind doar 31% din toate Imprumuturile acordate de sectorul bancar, imprumuturile
bancare fiind in prezent principala sursd de finantare a acestora. Problemele finantarii prezinta
importanta vitald, pentru ca solutionarea lor condifioneaza supravietuirea intreprinderii, perspectivele
sale de dezvoltare, performantele prezente si viitoare, autonomia proprietarilor , conducatorilor sai.

Accesul la finantare rdmane a fi o problema strigentd, pe marginea careia se discuta foarte mult,
fiind propuse diverse strategii de dezvoltare si sustinere a antreprenorilor.

1.Modalitati de finantare a intreprinderilor mici si mijlocii pe plan national

Finantarea reprezintd procesul de asigurare cu fonduri banesti, necesare desfasudrii unor
activitati ale unei intreprinderi, institutii sau ONG.Toate aspectele ce tin de finantare prezinta
importanta cruciald pentru dezvoltarea unei intreprinderi. In primul rand, aceasta trebuie s dispuna
de lichiditati pentru a face fatd angajamentelor asumate, adica de a-si onora datoriile cu scadentd in
viitorul apropiat, astfel asigurind echilibrul financiar pe termen scurt.

Un alt factor care tine de importanta finantdrii intreprinderii se refera la lansarea de investitii
de orice naturd (tehnologice, sociale, comerciale) care ar conduce spre dezvoltarea continua a
intreprinderii In acest caz este vorba de finantarea dezvoltirii pe termen mediu si lung care
favorizeaza cresterea capacitatilor productive si a rezultatelor financiare ale activitatii precum si
mentinerea echilibrului financiar.
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Intreprinderea pentru ca si- si desfasoare normal activitatea are nevoie atit de surse interne de
finantare cit si de surse externe printre care:contributiile proprietarilor i ale membrilor organizatiei,
resursele excedentare, sau asa numita autofinantare generata de activitate; creditele, leasingul,
subventiile, etc.

Conform mai multor studii s-a ajuns la concluzia ca o intreprindere pentru a-si desfasura o
Astfel, sursele interne de finantare, rezultd ca fiind principalele surse de acoperire a nevoilor de
finantare. Acestea exprinma capacitatea intreprinderii de a produce surse de investitii din activitatea
de exploatare sau din alte activitati.

Sursele externe sunt mai greu de obtinut, in dependentd de domeniul de activitate a
intreprinderii, precum si de istoricul acesteia pe piata.

Cu toate ca, in Republica Moldova activeaza mai multe organizatii de finantare printre
care:banci comerciale, organizatii de microfinantare, Asociatii de Economii si Imprumut, companii
de leasing, etc., care sunt disponibile sa acorde ajutor in domeniul finantarii, insuficienta surselor de
finantare este prezenta si reprezintd una din problemele primordialele ale Intreprinderilor.

Aceastd problema este acutizatd de situatia economica si politicd nefavorabild pe plan national
si international, legata de criza pandemica globald provocata de COVID 19 care a condus la declinul
economiilor pe plan global, care in opinia specialistior se vor revigora abea 1n a.2024. Astfel,
activitatea intreprinderilor business-ului mic si mijlociu, mai ales a celor din agriculturd, care era si
asa subredd, a fost afectata si mai mult din punct de vedere financiar in perioada pandemica care
persistd si acum. Cu toate acestea, agentii economici care au supravetuit pe piatd, se straduie sa-si
refaca activitatile si sd revind la normal pentru aceasta avind nevoie de resurse financiare.

Desigur, fiecare sursi de finantare trebuie si fie examinati detaliat. In prezent succesul in
afaceri depinde in mare masura si de politica de finantare pe care o adoptd antreprenorii dar si statul.
De aici apare necesitatea identificarii, precum si studierea acelor surse de finantare, care sa asigure
profitul asteptat de antreprenori, stopind declinul economic sau chiar falimentul afacerilor acestora.

Care ar fi modalitatile de finantare a IMM-urilor in conditiile economice actuale a RM?

Printre acestea pot fi enumerate urmatoarele:

e cautarea unui partener care ar avea rolul de investitor financiar.

e finantarea de tip venture care reprezinta de fapt, investitii pe termen lung (5-7 ani)
din capital privat in capitalul antreprenorului. La noi, in Moldova, acest lucru nu e dezvoltat,
insd se poate atrage capital extern.

e creditul bancar — imprumut bancar purtitor de dobinda, oferit intreprinderii sau
persoanei fizice. In RM bancile comerciale de cele mai multe ori prefera acordarea creditelor
pe termen scurt pentru acoperirea necesitatilor de capital circulant, practica creditdrii pe termen
lung fiind aplicata indeosebi pentru clientii care dispun de gaj sau de istorie creditard excelenta.
Este de mentionat, cd majoritatea creditelor alocate subiectilor micului business sunt din
resursele institutiilor financiare internationale, care acorda linii de credit bancilor comerciale
autohtone, acestea din urma distribuind resurse financiare intreprinderilor din sector.

o creditul comercial (de marfuri)-credit in forma de marfa, acordat de catre vinzatori
cumparatorilor ca o aminare a platii pentru marfurile comercializate.

e leasing-ul- prezinti un credit pentru utilaj, cu dreptul de riscumparare sau fari el. in
Moldova existd mai multe companii de leasing, care acorda utilajul sau tehnica necesara pentru
realizarea functionarii business-ului.
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e franchising-ul , este acordul intre intreprinderi, prin intermediul caruia una dintre
parti — franchiser — pune la dispozitia celeilalte — franchisee — dreptul la producer a si/sau
comercializarea unui anumit tip de produs (marfa), prestarea anumitor servicii din numele si cu
marca comerciala a franchiser-ului, precum si dreptul la primirea ajutorului tehnic si
organizational. Franchising-ul poate fi o sursa indirectd sau directd (cind franchiser-ul va
sustine financiar pind la o situatie stabild) de finantare a business-ului.

e granturile si contributiile filantropice. Grantul reprezinta mijloacele, transmise cu
titlu gratuit de catre donator (un fond, o corporatie, o institufie guvernamentald sau o persoana
fizicd) unei organizatii necomerciale sau unei persoane particulare pentru executarea unei
activitati concrete. Spre deosebire de imprumut, grantul nu trebuie restituit. Pentru a obtine un
grant, este necesar de a intocmi un proiect, n care sa fie specificate cum, pentru ce, cu cine se
va efectua activitatea respectiva. De obicei, granturile sunt oferite pentru realizarea unui proiect
social, dar in Moldova ele se ofera si pentru sustinerea micului business.

e Dbarterul —schimb de marfuri, servicii necesare, de aceeasi valoare intre agentii
economici.

e scutirea de la plata impozitului pe venit, prevazuta in Codul fiscal este o altd metoda
de sustinere financiara a agentilor micului business.

® Microfinantarea- presteaza servicii de microfinantare catre populatie si/sau
antreprenorii individuali si Intreprinderile micro-, mici si mijlocii, activitatea cdrora are drept
scop sporirea accesului la surse financiare. Produsele oferite de OMF sunt o alternativd a
creditelor bancare, ele fiind mult mai flexibile si acordate in conditii accesibile pentru micii
intreprinzatori.

e Subventiile - un alt tip de finantare a intreprinderilor atit pe plan national cit si pe plan
international. Acest tip de finantare este deseori acordat in conditii avantajoase — cu dobanda
micd sau nuld conform unor criterii prestabilite.Sunt acordate de stat sau de colectivitatile locale
interesate in sustinerea si dezvoltarea intreprinderilor dupa anumite criterii prestabilite. Pentru
acordarea subventiilor, la nivel national sau local, mai intii se studiaza cu atentie domeniile de
activitate in care aciveaza companiile, apoi cu ajutorul unor consilii speciale sunt selectate
proiectele in conformitate cu cerintele 1naintate.Obiectivul general al subventionarii este
a sectoarelor de producere.

Este de mentiuonat ca nu toate necesitatile de finantat ale antreprenorilor pot fi acoperite prin
subventii, deoarece statul nu dispune de suficiente resurse financiare pentru subventionare, acestea
fiind acordate din imprumuturi externe.insi, in conditiile actuale au fost elaborate obiectivele
strategice, principiile de baza si directiile prioritare de subventionare a agriculturii, inclusiv activitatii
investitionale, proceselor de creditare si de asigurare, formarea preturilor cu aplicarea mecanismelor
de subventionare. Alte directii de subventionare sunt in diferite etape de abordare, care se efectueaza
in conformitate cu graficul de lucru stabilit.

2.Finantarea intreprinderilor mici si mijlocii pe plan international
Pe plan international existd mai multe tipuri de finantare a unei intreprinderi ce nu pot fi utilizate
si in RM, unele fiind mai cunoscute, altele mai putin cunoscute. insi, resursele proprii si finantarea
bancara sunt cele mai populare, dupa care urmeaza investitorii strategici si fondurile europene si abia
apoi se ia in calcul finantarea prin bursa, deoarece aceasta este 0 metoda mai complicata de finantare
si nu poate fi accesatd de oricare intreprindere.
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Cel mai des utilizate tipuri de finantdri sunt ,,private equity,, ceea ce Inseamna detinere de actiuni
la companii private, care nu sunt inscrise la burse. Companiile care se ocupa cu ,,private equity,, sunt
fonduri de investitii inchise cu capital de risc, ce achizitioneaza actiuni la companii private.

Dupa modul de realizare al obtinerii de actiuni, aceste fonduri se impart in trei mari categorii:

- venture capital - fonduri care finanteaza pornirea afacerii sau finanteaza companii mici in
vederea dezvoltarii lor;

- leverage - fonduri ce se ocupa de cumpararea directa de actiuni de la companii private prin
realizarea unor oferte tentante

- growth capital - fonduri care se ocupa de finantarea companiilor mari si stabile, in vederea
ajutdrii acestora de a se dezvolta, extinde sau restructura.

Finantarea din partea Uniunii Europene este un alt tip de finantare, fondurile céreia reprezinta
unul dintre cele mai importante instrumente ce duc spre implementarea unei politici de solidaritate si
de unire a Uniunii Europene. Aceste finantari sunt destinate prioritar tarilor- membre ale UE, dar si
celor in curs de aderare, sub forma unor fonduri speciale care mai sunt numite structurale printre care:

- Fondul European de Dezvoltare Regionala (FEDR) — a fost infiintat in 1975 si are cea mai
mare pondere in cadrul fondurilor structurale. Principalul obiectiv al FEDR este de a asigura asistenta
financiara in scopul corectarii principalelor decalaje intre nivelurile de dezvoltare a diferitor regiuni
in urmatoarele sectoare: productivitate, infrastructurd, educatie, sandtate, dezvoltare locald si
intreprinderi mici si mijlocii, precum si la conversia economicd si sociald pentru zonele care se
confruntd cu dificultati structurale.

Din acest fond resursele sunt alocate in diferite regiuni:

- regiuni mai dezvoltate, al caror PIB pe cap de locuitor depaseste 90 % din media UE;

- regiuni de tranzitie, al caror PIB pe cap de locuitor se situeaza intre 75% si 90 % din media UE;

- regiuni mai putin dezvoltate, al caror PIB pe cap de locuitor se situeaza sub 75 % din media
UE.

- Fondul Social European (FSE) — a fost creat in 1958 si a constituit, inca de la inceput,
principalul instrument al politicii sociale comunitare. FSE este fondul structural destinat
politicii sociale ale Uniunii Europene, care sprijina masurile de ocupare a fortei de munca
si dezvoltare a resurselor umane.

Nivelul finantarii FSE difera de la o regiune la alta, in functie de bogatia sa relativa. Regiunile

UE sunt impartite 1n patru categorii de regiuni eligibile, in functie de PIB-ul lor regional pe cap de
locuitor in comparatie cu media UE (UE cu 25 sau cu 15 state membre), si atribuite celor doua
obiective.

Pentru a apela la un tip sau altul de finantare este necesar sa se ia in considerare unele cerinte,
printre care:

- analiza si identificarea necesitatilor de finantare a intreprinderii;

- clasificarea necesitatilor de finantare in imperative si optionale;

- stabilirea sumelor necesare pentru a satisface fiecare necesitate;

- stabilirea perioadelor in care necesitatile de fonduri trebuie si pot fi satisfacute (scurte, medii,

lungi);

- determinarea necesitatilor care pot fi finantate din surse proprii;

- stabilirea necesitatilor pentru care, In perioada urmatoare, se fac demersuri pentru obtinerea
de finantari externe a Intreprinderii.

Determinarea si stabilirea riguroasd a necesitdtilor de finantare a intreprinderilor este

conditionata de succesul activitatii antreprenoriale nou-finantate sau in curs de derulare. Cercetarile
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efectuate in Europa de Vest, de cunoscuta firma de consultanta ,,Deloite Touche Tohmatsu” au relevat
ca cele mai frecvente surse de finantare pentru intreprinderile micului business sunt bancile
comerciale, bancile de investitii i societdtile de leasing.

Din cauza ofertei reduse de facilitati de finantare pentru intreprinderile mici, aproximativ 85 la suta
din investitiile in intreprinderile mici din Republica Moldova trebuie sa fie finantate din resursele proprii
ale fata de de 66% in tarile din vest. Patrunderea Tmprumuturilor in Republica Moldova este foarte
modesti. Imprumuturile acordate sectorului privat fiind reprezentate doar de circa 36% din PIB.

Penetrarea creditelor in Republica Moldova la fel este limitatd de dificultatile cu care se
confruntd companiile in obtinerea imprumuturilor de la banci.

In Republica Moldova microfinantarea constituie o buni oportunitate pentru intreprinderile
care procurd resurse financiare mai ieftine comparativ cu cele ale institutiilor bancare, iar
reglementarile liberale atrag noi operatori pe acest segment, 1n special cu capital strain.

Accesul la finantare este preocuparea principalda pentru IMM-urile din Republica Moldova.
Doar 27% dintre companiile mici apeleaza la banci pentru a-si finanta investitiile, comparativ cu
companiile mari care inregistreaza 40,3%.

Pentru a fi inovatoare, IMM-urile trebuie sa facd investitii pe termen lung. Intrucat cerintele
bancare implica furnizarea de garantii, in special gajul imobiliar la o valoare de 70-100% din valoarea
creditului IMM-urile nu pot avea acces in plind masura la capitalul bancar.

In practica financiara a RM existi si alte tipuri de finantiri ale intreprinderilor mici si mijlocii
care iau o amploare relativ mare, precum Programele speciale de finantare (rambursabile, partial
rambursabile sau granturi), care stimuleaza crearea intreprinderilor in anumite domenii de activitate
de interes general.

Deosebim urmatoarele tipuri de surse de finantare a afacerii prin programe speciale:

- bugetul statului (prin programe nationale de finantare);

- bugetele locale (prin programe regionale si locale de finantare

- fondurile structurale (prin finantari nerambursabile);

- fondurile de garantare (garantii bancare);

- organismele nebancare (microfinantéri, credite).

Insa pentru a obtine astfel de finantiri este necesar de a cunoaste urmitoarele:

- informarea permanentd asupra programelor existente;

- studierea criteriilor de eligibilitate, a documentatiei necesare, a termenelor de depunere a
cererilor de finantare, a conditiilor de derulare a finantarii si de evaluare a proiectului;

- selectarea variantelor potrivite cu profilul de activitate al firmei;

- perfectarea documentatiei necesare si depunerea proiectului. Inainte de a depune o cerere de
finantare, este necesard o evaluare riguroasd a sanselor de reusitd ale acesteia, evitatand astfel
consumurile ineficiente de timp si bani. in unele cazuri insusi programul de finantare poate indica
oportunitdfi si variante noi de extindere sau diversificare a activitatii firmei.

Inainte de a cauta programe speciale de finantare, intreprinzitorul trebuie sa estimeze corect efectele
unei astfel de miscari strategice. De multe ori finantarea acordata in conditii teoretic avantajoase se poate
transforma intr-o problema, mai ales in cazul in care firma nu reuseste sa o foloseasca in termenii prevazuti
de programul de finantare. In plus, intreprinzitorul trebuie sa tind cont si de conditiile referitoare la
contributia proprie in cadrul proiectului, precum si la garantiile necesare.

Principalele programe de suport ale sectorului IMM, finantate de stat si/sau de partenerii de
dezvoltare internationali includ: Programul National de Abilitare Economica a Tinerilor, Programul-
pilot de atragere a remitentelor in economie (PARE 1+1), Programul JNPGA de Sustinere si
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Fondul de garantare a Creditelor, gestionat de Organizatia pentru Dezvoltarea Sectorului
intreprinderilor mici i mijlocii, Proiectul SMERDA pentru dezvoltarea IMM in localitétile rurale,
precum si liniile de creditare ale institutiilor financiare internationale/ sau acordate in cadrul unor
programe internationale: BERD, MCC, BM (IDA) etc.

O alta modalitate de finantare a intreprinderilor sunt Fondurile de capital in cadrul proiectelor
investitionale cu grad sporit de risc. De reguld, aceste fonduri investesc in capitalul firmei in calitate
de actionar minoritar si 1si retrag participarea dupa o perioada de aproximativ 3-5 ani, timp in care,
firma 1si consolideaza pozitiile. Se obtine cistig din diferenta dintre valoarea actiunilor in momentul
efectudrii investitiei §i cea obtinutd in momentul retragerii lor din participare.

Principalele avantaje ale acestei forme de finantare sunt:

- primirea unor sume care nu figureaza in evidentele firmei ca datorii, venind ca surse financiare
proprii, astfel, gradul de indatorare a firmei nu este afectat;

- odatd cu banii, fondul aduce si consilierii sdi, care asista intreprinzatorul in managementul firmei;

- pastrarea controlului majoritar asupra capitalului firmei;

- existenta unui semnal privind viabilitatea firmei pe termen mediu.

Exista si dezavantaje ale acestei forme de finantare, precum ar fi:

- dificultatea de obtinere a acestor fonduri. In economiile dezvoltate, numai 1% din cererile de
finantare sunt aprobate;

- necesitatea de a participa cu fonduri proprii considerabile la afacere, deoarece fondurile de
risc sunt, in celel mai multe cazuri ale actionarilor minoritari;

- sunt implicati parteneri externi in managementul firmei;

- monitorizarea In permanentd in cee ce priveste prezentarea regulatd a situatiei firmei catre
fondul de investitii.

Finantarea IMM legati de achizitii publice este 0 altd modalitate de aprovizionare a acestora
cu resurse financiare. Desi cadrul normativ si institutional de reglementare pentru achizitiile publice
in Republica Moldova este bine definit, accesul IMM-urilor la achizitiile publice este limitat. Nu
existd un mecanism sistematic care sa asigure implicarea IMM-urilor in acest proces.  Accesul pe
piata achizitiilor publice pentru IMM-uri este tratat cu o atentie deosebitd de catre guvern, deoarece
accesul la pietele publice poate ajuta IMM-urile sa exploateze potentialul de crestere si inovare.
Astfel, facilitarea accesului IMM-urilor la procedurile de achizitii publice si cresterea numarului de
IMM-uri participante se va realiza prin prevederea expresa in documentele de licitatie a obligatiei de
a Tmpartasi nevoile autoritatilor contractante pe loturi sau chiar prin pozitii, atunci cand este posibil.

Crearea si functionarea eficienta a bazei de date automatizate a ofertelor de bunuri si servicii ale
intreprinderilor mici si mijlocii pe portalul sistemului electronic de achizitii publice va permite autoritatilor
contractante sa extinda semnificativ baza potentialilor furnizori, cu efecte benefice precum cresterea
concurentei pentru contractele publice avind un impact pozitiv asupra economiei Republicii Moldova

Concluzii.

Reesind din cele mentionate anterior relatim, cd nevoia de resurse apare atit la infiintarea
intreprinderii cit si pe parcursul deruldrii activitatii acesteia. Pentru realizarea echilibrului pe termen
lung si scurt este necesard acoperirea tuturor nevoilor de finantare aparente imediat dupa lansarea
ideii de afaceri si de elaborare a business planului. Urmatoarea etapd fiind, determinarea, cdutarea si
acumularea capitalului necesar pentru finantarea proiectului.

In functie de natura afacerii, localizarea acesteia, corespondenta cu directiile de interes local,
national sau regional, este necesar de examinat diverse tipuri de finantari, care ar contribui la
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dezvoltarea / mentinerea afacerii. Fiecare dintre ele presupunand o abordare diferitd atat in cautarea
si obfinerea capitalului, cat si in gestionarea ulterioara. La fel, diferite vor fi si costurile suportate
pentru finantarea afacerii In raport cu sursele si conditiile de finantare.

Astfel, intreprinzatorul trebuie sd dea dovada de perseverentd in ceea ce priveste sursele de
finantare a intreprinderii Incat costul procurarii acestora sa nu afecteze rentabilitatea capitalului
propriu dar si cea economica.

In aceste conditii, pentru a elimina constrangerile existente si pentru a creste accesul IMM-
urilor la finantare, este necesar de a lua unele masuri:

— sd se promoveze de catre autoritatile statului o politicd monetara, care sd vizeze o inflatie
scazutd si stabild, asigurand o rata de schimb relativ stabila / cu fluctuatii mici;

— de a imbunatati mediul de afaceri;

— de a atrage investitii strdine in sectorul financiar;

— imbunatatirea accesului la informatii si diversificarea informatiilor privind sectorul IMM-urilor;

— adoptarea de catre banci a unor strategii coerente pentru sectorul IMM-urilor si tehnologii
specifice pentru Imprumutul catre IMM-uri si intreprinderile agricole;

— reformarea si valorificarea fondurilor de garantie de credit existente sau formarea de noi
fonduri de garantare a creditului;

— asigurarea unui acces mai bun pentru IMM-uri la ofertele / comenzile de stat;

— activitati de lobby pentru mai multa asistentd (transfer de tehnologie, cunostinte) si resurse
financiare pe termen lung de la donatori, agentii de dezvoltare si institutii financiare internationale;

-crearea de catre autoritdtile statului a cadrului legal necesar si participarea acestuia la crearea
fondurilor de risc si de capitaluri proprii;

— tranzitia la standardele IFRS privind evaluarea riscurilor si formarea rezervelor pentru
pierderile din Tmprumuturi, etc.

Totodata, reesind din problemele elucidate, pentru a imbunatati accesul IMM-urilor la finantare,
se propune realizarea urmatoarelor obiective specifice:

— dezvoltarea schemelor inovative de finantare a IMM-urilor;

— asigurarea eficientizarii transferului de remitente;

— atragerea liniilor de credit pe termen lung de la institutiile financiare internationale;

— dezvoltarea sistemului de garantare a creditelor pentru IMM-uri;

— facilitarea accesului Intreprinderilor mici §i mijlocii la achizitiile publice, etc
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