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Abstract. The reform of the accounting system is based not only on the transition to IFRS but also on a study on
the future change of the accounting system. The new IFRS 15 Revenue from contracts with customers"represents
fundamental changes. This scientific article makes changes that may arise in front of national companies and attempts
to systematise contractual obligations arising from contracts on the wholesale energy and energy market. Account may
be taken of the possibility of carrying out accounting transactions under these contracts in accordance with the new
accounting standards.
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Introducere. Principiile generale ale recunoasterii veniturilor pentru raportarea financiara sunt
esentiale pentru sistemul de reguli contabile, precum si in raport cu reglementérile contabile
internationale. In cele mai multe cazuri, acestea sunt destul de clar formulate de citre standardele
internationale de raportare financiara care sunt simplu de aplicat.

Cu toate cd metodologia recunoasterii veniturilor este neschimbatd de zeci de ani, totusi
utilizarea principiilor generale de recunoastere a veniturilor in unele cazuri speciale se considera ca
favorizeaza denaturarea informatiei financiare.

Acest lucru este cauzat, in primul rdand, de faptul ca practicile de a face afaceri devine din ce
in ce mai complexe, si existd o schimbare evidenta din sfera productiei In sectorul serviciilor, ceea
ce creeaza situatii cind recunoasterea veniturilor este mai dificila.

In al doilea rdnd, specialistii in domeniul formirii si analizei informatiilor contabile retin
faptul ca exista o tendintd evidentd ca managerii, a carui remuneratie depinde direct de rata de piatd
si valoarea actiunilor companiei, manipuleaza cu normele contabile in scopul de a raporta profituri
cit mai mari.

In al treilea rdnd, auditorii independenti dispun de suficiente probe justificative pentru a
satisface astfel de dorinte ale managerilor, mai ales in lipsa unor norme speciale care interzic
aplicarea acestor practici. Aceste tendinte, care in esenta sunt semnificative, in multe cazuri duce la
consecinte catastrofale, atdt pentru companii cat si pentru firmele de audit, iar pentru practica
economica este extrem de importanta.

Rezultatele cercetarii. incepénd cu 1 ianuarie 2017, IAS 18 ,,Venituri” si IAS 11 ,,Contracte
de constructie” vor fi inlocuite cu noul IFRS 15 ,,Venituri din contractele cu clientii”. De asemenea,
noul IFRS 15 ,,Venituri din contracte cu clientii” va Inlocui si interpretarile:

v' IFRIC 13 ,,Programe de fidelizare a clientilor”;
v' IFRIC 15 ,,Acorduri privind constructia proprietatilor imobiliare”;
v' IFRIC 18 , Transferul de active de la clienti”.
IFRS 15 are ca obiectiv aplicarea tuturor contractelor cu clientii, cu exceptia celor ce fac
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obiectul IAS 17 ,,Contracte de leasing”, IFRS 4 ,,Contracte de asigurdri” si IFRS 9 ,Instrumente
financiare”, precum si a schimburilor nemonetare intre entitati din aceeasi linie de business in scopul
facilitarii vanzarii catre clienti existenti sau potentiali.

Prezinta interes faptul ca fostul IAS 18 Venituri” pune accent pe tranzactie, dar nu o
defineste si nici nu prevede criterii explicite pentru a diferentia o tranzactie de un schimb care nu
reprezintd o tranzactie. Insa, in cazul IFRS 15 ,,Venituri din contracte cu clientii” accentul se pune
nu pe tranzactie ci pe contract. Cu toate ca pare o diferentd semantica, trecerea de la tranzactie la
contract va fi importantd pentru anumite entitai la tratarea contabila a veniturilor.

De exemplu, entitatile pentru care o tranzactie este un serviciu la care au adaugat incidental un
bun ,,gratuit”, cum ar fi un set de telefoane, va gasi dificila impartirea contractului intre cele doua
componente livrabile. In aceastd situatie, pretul de vanzare va trebui determinat ori estimat si se
stabileste separat de cel al bunului sau serviciului care va fi platit de client.

Recunoasterea veniturilor, conform IFRS 15 ,,Venituri din contracte cu clientii” trebuie sa se
tind cont de momentul n care sau pe masurad ce entitatea isi indeplineste respectivele obligatii.
Principiul de baza consta in faptul ca venitul este recunoscut in momentul in care controlul este
transferat, fie in timp, fie la un moment dat.

Controlul unui activ este definit ca posibilitatea de a decide utilizarea si de a obtine in mod
substantial toate beneficiile aferente activului. Aceasta include si posibilitatea de a impiedica
utilizarea activului si obtinerea beneficiilor aferente acestuia de catre alti terti.

Beneficiile aferente activului reprezintd fluxurile de numerar potentiale ce pot fi obtinute
direct sau indirect. Acestea includ, dar nu se limiteaza la urmatoarele:

v’ utilizarea activului in scopul producerii de bunuri sau prestarii de servicii;
utilizarea activului in scopul cresterii valorii altor active;
utilizarea activului in scopul stingerii unor datorii sau diminudrii unor cheltuieli;
vanzarea sau schimbul activului;
utilizarea activului in scopul garantarii unui imprumut;
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detinerea activului, de exemplu, in scopul inchirierii.
In functie de caz si de exemplele ce urmeazi, entitatea va recunoaste venituri treptat in timp,
gradual, dupd urmatoarele criterii:
Tabel nr.1. Cazuri specifice de recunoaste a veniturilor treptat si in mod gradual

Exemple de situatii Criteriul de recunoastere a venitului

Clientul este deservit in baza unui contract de | Clientul primeste si consumd in mod simultan
tip abonament lunar de servicii toate beneficiile furnizate de entitate pe masura
ce aceasta isi Indeplineste obligatiile

Implementarea in etape a unui soft sau in cazul | Prestatia entitatii creeaza sau imbunatateste un
finalizdrii in etape a unui proiect de constructii | activ controlat de catre client pe masurda ce
acest activ este creat

Entitatea construieste un activ exclusiv pentru | Prestatia entitatii nu creeaza un activ cu

un client livrarea efectiva se va face la final, utilizare alternativa pentru entitate, iar aceasta
dar clientul plateste etapizat valoarea are dreptul la plata contravalorii prestatiei
contractului efectuate pand la momentul respectiv

Sursa: elaborat de autori in baza IFRS 15

Entitatea va recunoaste venituri treptat in timp, gradual, in cazul in care urmatoarele
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criterii sunt indeplinite:

v' clientul primeste si consuma in mod simultan toate beneficiile furnizate de entitate pe masura
ce aceasta isi indeplineste obligatiile (de exemplu, in cazul unui contract de tip abonament
lunar de servicii);

v’ prestatia entitatii creeaza sau imbunatateste un activ controlat de citre client pe masura ce
acest activ este creat (de exemplu, implementarea in etape a unui soft, finalizarea in etape a
unui proiect de constructii); sau

v/ prestatia entititii nu creeazd un activ cu utilizare alternativa pentru entitate, iar aceasta are
dreptul la plata contravalorii prestatiei efectuate pana la momentul respectiv (de exemplu, in
cazul in care entitatea construieste un activ exclusiv pentru un client livrarea efectiva se va
face la final, dar clientul plateste etapizat valoarea contractului).

In cazul in care entitatea isi indeplineste obligatiile punctual, venitul va fi recunoscut in
momentul Tn care controlul este transferat catre client. Factorii ce pot indica momentul transferului
de control includ, dar nu se limiteaza la, urmatoarele:

v’ entitatea are un drept prezent de a incasa contravaloarea activului;

clientul are dreptul legal de proprietate asupra activului;
entitatea a transferat proprietatea fizica a activului,
clientul a preluat riscurile si beneficiile semnificative aferente proprietatii activului; sau
clientul a acceptat activul.
Determinarea pretului tranzactiei joaca un rol important in stabilirea valorii venitului. Pretul
tranzactiei este suma pe care entitatea se asteapta sa o primeasca in schimbul transferului bunurilor
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sau serviciilor catre client. La determinarea acestei sume, entitatea va lua In considerare istoricul
relatiilor cu clientii. Lipsa unui istoric in relatia cu clientii impune o abordare prudentiala, bazata pe
rationamentul profesional al contabilului.

In situatia in care un contract contine elemente cu contravaloare variabild, entitatea va estima
suma contravalorii variabile la care va avea dreptul in baza contractului. O contravaloare variabila
poate rezulta in cazul discounturilor, reducerilor, despdgubirilor, bonusurilor de performanta,
penalitatilor sau altor elemente similare.

O contravaloare variabild este, de asemenea, prezentd n situatia in care dreptul entitatii de a o
incasa depinde de un eveniment ulterior, cum ar fi, de exemplu, un criteriu ulterior de performanta a
unui activ.

Incertitudinea legata de contravaloarea variabila este tratata prin limitarea sumei care poate fi
recunoscutd in legatura cu aceasta. Mai exact, contravaloarea variabild va fi inclusa in preful
tranzactiei daca si in masura in care este foarte probabil ca includerea acesteia sa nu aiba ca rezultat
o reversare semnificativa de venit in viitor, cand incertitudinea se va fi rezolvat.

Cu toate acestea, o abordare diferitd si mai restrictiva este aplicata in cazul vanzarilor sau a
veniturilor din licente sau proprietate intelectuald. Aceste venituri sunt recunoscute doar in
momentul vanzarii sau utilizarii drepturilor respective.

In procesul determindrii venitului se tine cont si de situatia cind alocarea pretului tranzactiei se
efectueaza pentru fiecare obligatie prevazuta de contract. De exemplu, in situatia in care un contract
prevede indeplinirea unor obligatii multiple, entitatea va aloca pretul contractului pe fiecare dintre
aceste obligatii, in functie de pretul lor individual relativ. Dacd un pret individual nu poate fi
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identificat in mod direct, entitatea va trebui si procedeze la estimarea acestuia. In acest scop se
aplica diferite metode, incluzand:
v metoda estimarii valorii de piata, ajustate in functie de circumstantele specifice;
v metoda costului estimativ plus o marja;
v metoda reziduald, respectiv stabilirea mai intdi a valorii obligatiilor identificabile si apoi
determinarea valorii celei ramase prin diferenta.

Orice discount global comparat cu agregatul preturilor individuale va fi alocat proportional
intre obligatii. In anumite circumstante, poate fi indicati alocarea discountului doar unora dintre
obligatiile contractuale.

In situatia in care contravaloarea contractului este incasatd in avans sau in rate, entitatea va
trebui sa ia in considerare daca contractul include un aranjament financiar semnificativ si, daca este
asa, sa tind cont de puterea de cumpdrare a banilor in timp. Aceasta nu se aplica in situatia in care
intervalul intre transferul bunurilor si serviciilor catre client si platd este estimat a fi mai mic de
douasprezece luni.

Un aspect important in recunoasterea venitului este abordarea legata de transferul proprietatii
si controlul. Conform IAS 18 ,,Venituri”, venitul din vanzarea bunurilor va fi recunoscut atunci cand
riscurile si beneficiile semnificative aferente proprietdtii au fost transferate clientului. IFRS 15
,, Venituri din contracte cu clientii”, insa stipuleaza faptul ca un activ este transferat in momentul in
care clientul obtine controlul asupra acelui activ.

In contextul IFRS 15 ,,Venituri din contracte cu clientii”, controlul este definit ca ,,abilitatea de
a directiona utilizarea si de a obtine in mod substantial toate beneficiile rezultate in urma utilizarii
unui activ. Controlul include de asemenea abilitatea de a Tmpiedica alti terti sa utilizeze activul si sa
obtina in mod substantial toate beneficiile ramase 1n urma utilizarii acestuia”.

Concluzie. Desi aceastd diferenta este mai mult de naturd semantica, ea va veni spre exemplu
in sprijinul entitdfilor care, in conformitate cu IAS 18 ,,Venituri”, nu puteau recunoaste venitul in
lipsa dovezii de livrare sau a acceptantei clientului. In conformitate cu IFRS 15, Venituri din
contracte cu clientii”, venitul va fi recunoscut in momentul in care transferul controlului asupra
activului va putea fi determinat in mod obiectiv, acceptarea de catre client fiind considerata o
formalitate. In concluzie, se poate de constatat ci in comparatie cu IFRS ,,International Reporting
Standards, noile SNC nu contin, de reguld, metodele alternative de recunoastere si de evaluare a
elementelor contabile.
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