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Abstract

Masurile netarifare ramdn un subiect de discutie si negociere nu de putine ori
controversate. Statele sunt stdnjenite de impedimente mai mult sau mai putin directe, cum ar
fi politici interne §i reglementari, proceduri de administrare a comertului, atitudinea si
comportamentul autoritdatilor, coruptie, discriminare, sisteme publice (judiciare, legale) de
Slaba calitate, infrastructura, etc.

Categoriile netarifare prolifice atdit din punct de vedere a notificarilor, cdt si a
disputelor sub egida OMC, si asupra cdarora ne vom referi in acest articol, privesc masurile
sanitare §i fitosanitare (SPS), asa numitul "protectionismul verde" si eco-etichetarea.

Cuvinte cheie: bariere netarifare, masurile sanitare si fitosanitare, protectionism verde,
eco-etichetarea.

Clasificare JEL: Q13, F42, Q57.

1. Introducere

In literatura de specialitate au fost sugerate diferite masuri de identificare si
cuantificare a impactului barierelor netarifare asupra comertului cu marfuri agricole.
UNCTAD detine o baza de date numita TRAINS (Sistemul Informativ si de Analiza
Comerciald) in care exista date despre tipurile de masuri netarifare aplicate la import, iar lista
nu este exhaustiva. Surse alternative de informatii, care includ referiri asupra barierelor
comerciale Tntdmpinate la export, sunt rapoartele anuale publicate de exemplu de UE si SUA,
acestea indicand o larga gama de obstacole (fie ele la granita sau interne) percepute la accesul
lor pe piete strdine.

Procesul de cuantificare a impactului barierelor netarifare Intdmpind anumite
complicatii, din cauza complexitatii, dificultatii masurarii si agregarii informatiilor. Nefiind
vorba de simple taxe, ci de specificatii de calitate, toxicitate, caracteristici ecologice,
compatibilitate, etc., dar si reguli de demonstrare a conformitatii cu acestea, intarzieri voite in
activitatea de inspectare si certificare, proceduri administrative ambigue, aceste bariere pot
avea un efect restrictiv mai mare decat il sugereaza normele in sine.

2. Metode aplicate

O metoda de cuantificare, de multe ori dificil de comparat si discutabild in privinta
calitatii informatiilor furnizate, este datia de sondajele facute. In ceea ce priveste definirea
barierelor netarifare, aceste sondaje au acceptiuni diferite, ele avand insd in comun
mentionarea de catre respondenti a masurilor de bazd — restrictiile cantitative la import. Se
observa insd o ingrijorare crescanda pentru politicile din interiorul granitelor, fapt ce era de
asteptat datorita eforturilor multilaterale de disciplinare a majoritatii formelor directe de
interventie in activitatea comerciala.

O altd metoda de identificare a obstacolelor netarifare, prezentd in literatura de
specialitate, este masurarea frecventei masurilor impuse (indice de frecventd), ce releva doar
prezenta sau absenta acestora, nefurnizdnd insd informatii despre valoarea relativd a
produselor afectate. Gradul de acoperire ar putea compensa, prin estimarea valorii

50



CSEI WORKING PAPER SERIES Issue 11, March 2019

importurilor ce ar fi fost realizate in lipsa respectivei norme, fapt greu de observat in practica.
Ca alternativd se poate folosi valoarea importurilor nationale relativ la cele mondiale,
indicator ce nu expliciteazd insa si efectele de pret si cantitate pe care masurile le pot avea
asupra exportatorilor (Deardorff si Stern, 1998) si asupra comertului international, fie ele
negative sau pozitive (de compensare a lipsei de informatie si incurajare a consumului, prin
obligatia de certificare a calitatii).

Impactul cantitativ este determinat, cu precadere, folosind metode gravitationale,
utilizdnd masurile netarifare ca variabila independenta, comparandu-se fluxurile estimate in
absenta normelor restrictive si In prezenta acestora. Metodele de comparare a preturilor
incearcad sa evalueze si cuantifice, sub forma de echivalent ad-valorem, efectele barierelor
netarifare asupra preturilor importurilor si celor autohtone, comparandu-le cu anumite valori
de referintd, fard a fi nevoie de identificarea exactd a masurilor exacte care au produs
diferenta. In practicd, deoarece pretul in absenta barierelor este greu de observat, efectul de
pret se calculeaza ca diferentd intre cel autohton si cel al importurilor, sub influenta aceleiasi
norme, omitandu-se eventuale diferente calitative intre cele doua categorii.

Amintim aici si metoda de cuatificare, dezvoltata de Kee et. all (2006), aceea a
masurarii efectului asupra preturilor folosind elasticitatea cererii pentru produse importate,
ludndu-se in calcul si diferentele in preferinte si calitate intre tari, care ar putea explica partial
diferentele de pret.

3. Rezultate si discutii

Negocierile comerciale internationale se axeaza in prezent pe masurile netarifare care
restrictioneaza accesul pe piata unui stat, reprezentand o forma mascatd de protectionism.
Multe dintre acestea nu au nici o legaturd cu politica comerciala si contravin legilor
comertului international. Considerarea unor politici de ordin intern ca fiind obstructiuni in
calea importurilor a adus sub incidenta legilor comertului international domenii largi, alta data
considerate strict de competenta statelor suverane.

O tendinta ascendentd in ultimele trei decenii au avut-0 In mod clar normele privind
protectia consumatorului, a mediului, a sigurantei alimentare si a sanatatii. Odata cu cresterea
veniturilor si a prosperitatii pe plan mondial, cererea pentru acest tip de politici interne (“in
interiorul granitelor”) a crescut, devenind, in opinia multor sustindtori ai comertului liber, cea
mai costisitoare forma de barierd netarifara, ce reclama noi reglementari. Exista un conflict de
interese intre sustinatorii liberului schimb - pe de o0 parte - si ecologisti si cei care protejeaza
interesele consumatorilor care se tem ca liberalizarea ar scadea standardele nationale si cele
ale partenerilor comerciali - pe de alta parte.

Masurile sanitare si fitosanitare pornesc de la Acordul privind Aplicarea Masurilor
Sanitare si Fitosanitare - SPSA, adoptat in 1995 si care vizeaza siguranta alimentatiei si
sanatatea plantelor si animalelor §i permite statelor sa adopte propriile standarde, atata vreme
cat ele nu discrimineaza in mod arbitrar intre tari, In conditii similare. Existd guverne care
folosesc reguli stricte pentru a izola producatorii locali de competitori internationali,
reglementdri ce pot duce la impedimente in calea importurilor care ar concura productia
internd, pe langa taxele vamale existente. Statele sunt indreptatite prin SPSA de a adopta o
masura mai exigenta decat media internationald, atata vreme cat exista o “justificare legitima”
(Art.3.3), prevedere mai laxa decat majoritatea celorlalte acorduri comerciale internationale,
ce nu impune nici o limitd superioard restrictivitatii normelor nationale. Cand posibilitatea
infectarii cu o boala sau un virus este foarte micd, sau amenintarea la adresa sigurantei
alimentelor este neglijabila, aceste masuri cauzeaza deseori pierderi materiale pentru
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importatori §i mercantiliste pentru tarile exportatoare, din cauza reducerii volumului
exporturilor.

Henson!’ a studiat problemele pe care le au tirile pentru a se conforma cerintelor SPS
si pentru a adopta prevederile Acordului. In cursul sondajului realizat in randul oficialilor
tarilor membre OMC si Codex Alimentarius, acestia au pretins ca tarile lor sunt puternic
constranse de masurile sanitare si fitosanitare la exportul produselor alimentare in tarile
dezvoltate. Astfel de impedimente sunt primele enumerate in exporturile catre UE, plasandu-
se Tnaintea costurilor de transport, taxelor vamale sau contingentelor. Ca destinatie care pune
cele mai multe probleme, UE este in fruntea listei, urmata de Australia, Japonia si Canada.
Aceste sondaje sunt insa calitative si nu au putut fi sustinute de analize statistice.

Pentru ca standardele SPS adoptate de diverse state sa fie transparente, ele trebuie
publicate si notificate Secretariatului SPS, atit in stadiul de proiect, cat si in cel final.
Informatiile sunt transmise fiecarui guvern-membru prin intermediul Autoritatii Notificatoare.
Membrii au obligatia de a infiinta un punct de informare cu privire la documentele relevante
si masurile SPS ale oricarui alt stat co-semnatar. Sub protectia SPSA, membrii pot discrimina
importurile din diferite tari, pe baza prezentei reclamarii unui eventual risc in tara
exportatoare, acordul recunoscand diferentele in ceea ce priveste conditiile geografice, de
ecosistem, de control epidemiologic din diversele regiuni, care expun productia din fiecare
stat la riscuri specifice. In final insd, statele importatoare trebuie si accepte normele
exportatorilor ca fiind echivalente celor autohtone, daca ele ating acelasi nivel de protectie.

Cum masurile SPS nu trebuie sa fie directionate impotriva tuturor expotatorilor, ele
pot specifica doar tarile vizate si care prezintd cel mai mare risc de contaminare a ofertei de
alimente autohtone. Aceasta inseamna ca semnatarii SPSA pot discrimina si sunt absolviti de
obligatia aplicarii principiului natiunii celei mai favorizate si a tratamentului national.

Membrilor le este permisa adoptarea temporara a unor masuri comerciale, fara a fi
bazate pe studii stiintifice relevante (apeland, de exemplu, la experienta altor membri), in baza
Principiului Precautiei. Acestea pot fi mentinute pana cand sunt adunate suficiente dovezi care
sda demonstreze riscul pretins (Art. 5.7). Conceptul de “Principiu al Precautiei” a fost pentru
prima data discutat in cadrul Conferintei asupra Mediului de la Rio, si a fost menit a incuraja
statele sd foloseascd un nivel adecvat de protectie pentru a preintdmpina daune aduse mediului
sau sdnatdfii publice de catre fenomene greu de cuantificat (incalzire globala, degradarea
stratului de ozon etc.). Principiul le permitea practic guvernelor sa ia masuri relativ restrictive,
inainte de a avea suficiente dovezi stintifice in sprijinul cauzei sustinute, incurajand luarea in
considerare chiar a unor opinii stiingifice minoritare (chiar si atunci cand majoritatea datelor
stiintifice ducea la concluzii diferite). UE a incercat sd introducd Principiul Precautiei in
disputele privind calitatea si siguranta alimentelor, neacceptand acordurile Codex si consensul
stiintific, fiind cea mai putin costisitoare clauza, precum si cea mai usor de invocat.

Pe de alta parte, simplul fapt ca standardele si normele SPS stanjenesc comertul si
concurenta nu este un argument suficient pentru a le exclude, ele fiind necesare pentru
protectia sanatatii, sigurantei cetatenilor, animalelor, plantelor, precum si pentru facilitarea
tranzactiilor pe piata. Principala problema cu liberalizarea comertului este ca nu se poate sti
sigur daca o norma serveste sau nu interesul public sau interese protectioniste. Ambele motive
pot co-exista intr-o singura reglementare, insd uneori pierderile sociale rezultate in urma
eliminarii pot fi chiar mai mari decat castigurile de eficienta.

171n Negrescu, D. - Protectionismul netarifar, Editura Economica, Bucuresti 1998.
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Arrow (1996)8 sustinea cd o analizd cost-beneficiu ar trebui si joace un rol mai
important 1n stabilirea caracterului si legitimitafii unei norme si cd ar trebui sa fie un criteriu
fundamental in evaluarea regulilor de mediu, sandtate si de securitate care afecteaza comertul.
In prezent, acordul SPS nu conditioneazi efectuarea niciunei analize cost-beneficiu in
momentul adoptarii unei masuri sanitare, indiferent cat de mic este riscul diseminarii unui
agent patogen, cat de mari sunt costurile interzicerii, sau cat de neglijabile sunt repercusiunile
economice ale acesteia. Pe de alta parte, SPS nu admite restrictii comerciale (decat temporar)
cand nu exista dovezi ale riscului, chiar daca liberalizarea duce la distorsiuni foarte grave ale
pietei in termeni de cost (generate de exemplu de imperfectiunea informarii). Acordul prevede
ca masurile notificate sd nu aiba natura protectionista si sd fie bazate pe dovezi stiintifice sau
standarde sanitare internationale, cum ar fi Codex Alimentarius, sau dovezi furnizate de
Oficiul International pentru Epizootii sau Conventia Internationald pentru Protectia Plantelor.
Prevederile SPSA sunt destul de neclare in ceea ce priveste contributia consideratiilor socio-
economice in evaluarea riscului. Sunt clar permise masuri fundamentate pe risc stiintific, dar
si pe estimari mai largi ale riscului bazate pe factori economici cum sunt: potentialele daune
in termeni de scadere a productiei sau vanzarilor in cazul patrunderii, infestarii sau raspandirii
unei maladii sau virus, costul eradicarii sau controlului pe teritoriul membrului importator si
eficienta in termeni de cost a unei abordari alternative pentru limitarea riscurilor. De
asemenea, acordul se referd vag si la legitimitatea barierelor ce se referd la procesul de
productie (PPM).

Protectia din punct de vedere sanitar si fitosanitar se poate realiza prin trei metode:
interdictie, specificatii tehnice (legate de PPM, de caracteristicile produsului si de ambalare) si
prin cerinte de ordin informational (etichetare). Interdictia poate fi aplicatd unei categorii
intregi de produse sau doar unor varietdti, unor produse de o anumitad provenientd sau
importate intr-o anumita perioadd a anului. Astfel de masuri sunt aplicate atunci cand
produsele prezintd un risc major (e.g. importurile din tarile infectate cu febra aftoasd).
Specificatiile tehnice pot include, de exemplu, procentul maxim de bacterii din produse
lactate, de reziduuri de pesticide din fructele si legumele proaspete, folosirea HACCP, etc.

Protectionismul “verde”

Preocuparea pentru protectia mediului se defineste, in sens larg, prin cateva categorii
de motivatii luate Tn considerare, si anume protectia mediului, a vietii salbatice, a sanatatii
plantelor si animalelor, si a sigurantei si sandtdtii umane. Dintre toate acestea, cea care
predomina este cea legatd de securitatea si sanatatea oamenilor. Deloc surprinzator, in cursul
celei de-a treia Ministeriale din 1999 de la Seattle, tarile dezvoltate au fost cele care au venit
pentru prima data cu propuneri de a fi aduse amendamente la acordurile OMC, majoritatea
acestora intdmpindnd opozitia ferma a celorlalti membri. O nouda runda de negocieri
comerciale multilaterale avea sa contribuie nu numai la liberalizarea comerfului, dar si la
conturarea ideii de dezvoltare durabila. Propunerile facute se refereau la relatia Acordurilor de
Mediu cu OMC, etichetarea voluntara, subventii pentru pescari, in timp ce UE a sustinut
includerea principiilor de mediu in regulile OMC (sustindnd mai ales recunoasterea principiul
precautiei). In timpul Rundei Doha si a ministerialei din Quatar, UE a fost singura care a adus
in discutie problemele de mediu.

Niveluri foarte ridicate de protectie a mediului se inregistreazd pentru produsele
alimentare. Pentru carnea de vita, peste, plante si flori taiate, spre exemplu, aproximativ 80%
din valoarea comertului face obiectul unor norme ecologice (ERM). Dovezile empirice arata
ca aceste masuri nu sunt intentionat directionate catre tarile in curs de dezvoltare, mai ales ca,

18 |dem.
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in majoritatea lor, marii exportatori provin din tari bogate. Desi masurile sunt justificate
deseori pe baza unor preferinte colective, iar tarile bogate ar fi mai probabil sa fie preocupate
de biodiversitate, specii pe cale de disparitie, probleme de mediu etc.

Gradul de expunere la ERM este aproximativ omogen pentru exportatorii din tari
dezvoltate, ceea ce nu se intampla si cu cei din tarile in curs de dezvoltare, 80-90% dintre
exporturile lor fac obiectul unor reglementdri SPS si 20% intampind ERM. Tarile
subdezvoltate sunt de doud ori mai afectate (in mod direct) decat media OECD de masurile de
protectie a mediului. lar tendinta este de Tnmultire a acestor masuri in conditiile unei
congtiinte ecologice din ce in ce mai evoluate, ce corespunde unui protectionism “verde” mai
acerb.

Eco — etichetarea

Etichetarea ecologica este un instrument de piatd bazat pe asimetriile informationale
intre consumatori si producatori. Etichetele pot informa in legatura cu ‘“antecedentele”
ecologice ale produsului, acestea incluzand si procesele si metodele de productie, ceea ce le
transforma intr-o metoda eficienta de diferentiere dintre alte produse omogene. Multe dintre
tarile in curs de dezvoltare considera etichetarea ca o tentativa de a ridica noi bariere in calea
exporturilor lor, acesta constituind un subiect de disputa in cadrul rundelor de negocieri.

Nu toate masurile legate de mediu au acelasi statut: standardele sunt voluntare, in timp
ce reglementarile tehnice sunt obligatorii. Existd de asemenea §i masuri, cum ar fi cerintele de
etichetare, care pot fi obligatorii sau voluntare, eco-etichetarea (de obicei voluntara) fiind
ceruta fie de importatori, fie de consumatori.

Numarul de initiative voluntare a crescut, profeliraind schemele de eco-etichetare, ce
acoperd in prezent aproape toate produsele alimentare si agricole. Cea mai noud tendintd in
domeniu este certificarea industriilor “sustenabile” (responsabile in ceea ce priveste resursele
naturale), cum ar fi pescuitul si sectorul forestier, produsele rezultate fiind marcate cu o eco-
etichetd indicand “managementul sustenabil”. O problema cu acestea ar fi cd nu exista nici o
situatie clard a ritmului proliferarii lor, si impun costuri suplimentare producatorilor pentru
atestarea conformitatii. O prohibitie la import este cea mai puternicd arma din arsenalul
politicii comerciale a unui stat, ea putand fi de multe ori evitata mai ales atunci cand nu s-au
purtat anterior negocieri bazate pe probleme de mediu, sau ele sunt in curs de desfasurare. in
astfel de cazuri, solutia potrivitd ar putea fi etichetarea obligatorie referitoare la metodele de
productie. Tocmai de aceea problema eco-etichetarii devine din ce in ce mai controversata,
mai ales Tn negocierile dintre tarile dezvoltate si cele in curs de dezvoltare.

De-a lungul anilor, au fost dezvoltate mai multe scheme de eco-etichetare, fie
administrate de guverne, fie de organisme non-guvernamentale. Discutiile cu privire la eco-
etichetare din cadrul OMC nu par a progresa pe termen lung si mediu, primele negocieri
avand loc in cadrul agendei Rundei Doha in Comitetul pentru Comert si Mediu. Acest
organism nu are autoritatea de a crea noi reguli in ceea ce priveste etichetarea sau de a
amenda altele existente. Articolul F din Codul de Standardizare cere organismelor de
standardizare sd 1si bazeze activitatea pe standarde internationale existente sau iminente. O
problema cu eco-etichetele este ca, in afara de standardul general pentru sabloanele de eco-
marcare [SO 14020 si de ISO 140401 pentru estimarea ciclului de viatd a standardelor
(ambele fiind instrumente de dezvoltare a eco-etichetei, si nu schemele insele), exista foarte
putine scheme internationale. Aceasta deoarece ele sunt dezvoltate bazandu-se pe preferintele
si prioritatile locale legate de mediu.

Cel mai important aspect in legatura cu costurile de certificare este ca ele sunt relativ
mai mari in tarile Tn curs de dezvoltare (standard takers) decét in cele dezvoltate. Este
recunoscutd pe scard largd variatia costurilor de certificare in functie de disponibilitatea
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certificarii la nivel local (servicii de acreditare), amploare si diferenta dintre practicile
existente si cerintele eco-etichetarii. Este important de mentionat cd singura procedurda de
atestare a conformitatii acceptatd de majoritatea programelor de etichetare este certificarea
facuta de o tertd parte. Multe eco-etichete mentin un monopol asupra furnizorilor de atestate
de conformitate, si de aceea nu accepta incheierea de acorduri. Efectele discriminatorii ale
eco-etichetarii subliniate de tarile in curs de dezvoltare in cadrul Comitetului pentru Comert si
Mediu se leaga in primul rand de dificultatea castigarii dreptului de etichetare din cauza
dificultatii obtinerii si adaptarii tehnologiei cerute. De asemenea, este mentionatd lipsa de
transparentd, lipsa de co-implicare si de consultatii acordate, precum si dificultatea intrarii pe
piata in lipsa etichetelor. Este amintitd inclusiv inevitabila reflectare a conditiilor de mediu,
preferintelor si prioritatilor ce prevaleaza pe piata autohtona in eco-schemele bazate pe analiza
ciclului de viata, ceea ce creaza alte dificultati de acces. Adoptarea unor tehnologii cerute
poate fi incompatibild cu conditiile de mediu locale. In plus, eco-etichetarea discrimineazi
intre importuri si produse autohtone, atata vreme cat industriile locale influenteaza selectia
produselor carora li se aplica eticheta, precum si procesul de acordare a dreptului de folosire a
acesteia. Discriminarea poate surveni chiar si atunci cdnd schemele sunt bine organizate,
avand in vedere ca procedurile de conformitate sunt realizate de organe din tara de import.

Schemele adoptate de guverne pot fi obligatorii (cum sunt cele ce limiteaza emisiile de
noxe in cazul autovehicolelor) sau voluntare (alimente ecologice/organice in SUA, Japonia si
UE). Un exemplu de astfel de masurd obligatorie (referitoare la caracteristici) ce respecta
toate prevederile este Clean Air Act in SUA, care stabilea etichetarea de avertisment pentru
produse ce contin substante daunatoare stratului de ozon, ca raspuns la Protocolul de la
Montreal asupra Substantelor ce Afecteaza Stratul de Ozon, prin care partile s-au angajat sa
reducd consumul si productia de substante de acest tip. Programele de etichetare non-
guvernamentale cel mai des utilizate sunt cele propuse de organizatii independente. Acestea
stabilesc conditiile de aderare pe baza carora acorda eticheta unui produs sau atesta folosirea
unui anumit proces de productie. Deoarece organismele neguvernamentale se afla deseori in
afara infrastructurii si retelei tradifionale de standardizare, intre acestea ne-existand
interactiuni, este deseori foarte dificil pentru producatori sd obfind la timp informatii in
legdtura cu existenta sau cerintele specifice ale unei scheme de etichetare din alt stat. Aceste
etichete sunt deseori bazate pe multiple criterii, acoperind toate aspectele ciclului de viata al
unui produs (sursa materiei brute, metoda de productie, consum, pana la stadiul de deseu).

In ultimii ani, a fost indelung discutati posibilitatea obtinerii unei prime de pret prin
eco-etichetare, constatdndu-se ca produsele pot fi vandute cu pana la 10% mai mult decét un
produs nemarcat. Cererea crescuta pentru un produs in urma unei astfel de marcari, sau prima
de pret pe care o plateste consumatorul sunt asteptate a motiva compania sa isi modifice
procesele de productie sau continutul produsului final. Insd, cum costul de productie este cu
pana la 15% mai ridicat, singura ratiune economicd pentru a participa la astfel de scheme este
reputatia castigata (segmentarea pietei). Pe termen lung, raritatea unor astfel de produse se
schimba, reducand profitabilitatea investitiei pe masurd ce valoarea acordata de cumparator se
schimba. Chiar si in cazurile 1n care succesul eco-etichetarii pare strans legat de preferintele
consumatorului, nu Tnseamna ca adoptarea etichetei sau cota de piata se datoreaza in principal
preferintelor ecologice.

Dincolo de potentialul restrictiv, eco-etichetarea este, Tn prezent, unul dintre
instrumentele principale pentru informarea consumatorilor existente pe piatd, influentand
decizia de cumparare pe baza relevarii caracteristicilor de mediu.
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Concluzii

In societatea moderna, bunurile sunt deseori supuse unor cerinte legate de
caracteristicile lor si/sau de modalitatea prin care sunt produse. Desi scopul acestora, fie el de
protectie a mediului sau al vietii sau a sanatatii oamenilor si animalelor, se doreste a contribui
la asigurarea calitatii, ele pot constitui formidabile bariere in calea comertului. In plus,
inclusiv procedurile prevazute pentru verificarea conformitatii cu cerintele pot avea un
caracter restrictiv. Aceste masuri sunt generic denumite obstacole in calea comerfului,
cuprinzand si o categorie aparte, aceea a masurilor sanitare si fitosanitare. Regulile cuprinse in
SPSA sunt de o deosebitda importantd in comertul mondial, ele mergand dincolo de obligatiile
generale de nediscriminare si neimpunere de restrictii cantitative.

Cu un efect resimtit mai ales de tarile in curs de dezvoltare, reglementarile tehnice si
cele sanitare si fitosanitare distorsioneaza in mod evident fluxurile comerciale, favorizand
producatorii interni, si continud sa persiste ca un subiect important in negocierile pluri si
multilaterale de Tmbunatatire a accesului pe pietele straine.
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